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INTRODUCCION

Los autores especialistas en didactica, con frecuencia presentan al aprendizaje v a
la ensenanza como acciones inseparables, debido a la estrecha relacién que existe
entre ambas; un sujeto aprende porque existe otro que ensena. Sin negar la validez
de tal afirmacién, también es cierto que dan mayor énfasis a los métodos dedicados
a transmitir los conocimientos, para dejar no sélo en dltimo término la adquisicién
de los mismos, sino ademads, con escasos procedimientos en el aprendizaje. Al
polarizarse, se niega, en cierto modo la importancia de éste ultimo como accién

educativa esencial.

Se justifica en parte este criterio, si lo que se pretende es la formacién de
profesionales de la educacion, pero sin olvidar el desarrollo de las habilidades para
el aprendizaje; de la misma valia tiene lo uno frente a lo otro; asi el buen maestro
ensefa como debe aprender el alumno y de manera complementaria el buen

discipulo no sélo adquiere los conocimientos, sino ademas aprende a formarse.

El deseo personal de subsanar un poco la omision comentada, precisa el objetivo

de este trabajo, su orientacion hacia el aprendizaje, sin olvidar el fundamento en la



ensenanza; aun para aquéllos que tienen habilidades como autodidactas, porque

estin mas obligados a sistematizar tales procedimientos.

La primera parte de este estudio se dedica al aprendizaje y esta integrada por dos
capitulos: el inicial, que trata sobre el conocimiento Vv sus elementos esenciales, en
el siguiente se presentan fundamentos de caracter didactico, necesarios va sea en el

aprendizaje o en la ensenanza.

La parte complementaria que se refiere a la aplicacién de las técnicas de
aprendizaje dirigidas a temas basicos en materia contable, estd integrada por los
siguientes capitulos: el tercero introductorio a la contabilidad, concluye en la teoria
de la partida doble; en éste se utilizan procedimientos de la “ensenanza
programada”. El cuarto capitulo incluye el balance, el estado de resultados v los
movimientos en cuentas. El quinto trata sobre los sistemas para controlar las

mercancias, utilizando técnicas de “niveles de analisis”.

Por razones de extension, la tesis no comprende: asientos de ajuste, hoja de trabajo,
ni los estados financieros ajustados. Pero aplicaria para estos temas el recurso

didactico que se utilizé en la segunda parte en el tltimo capitulo.

(5]



Primera parte: El aprendizaje




Capftulo I: Generalidades sobre el
conocimiento




CAPITULO1

GENERALIDADES SOBRE EL CONOCIMIENTO

1. LA INTELIGENCIA Y LA VOLUNTAD EN EL APRENDIZA]JE

El ser humano en su complejidad busca siempre la verdad vy el bien; ya que esta
dotado de dos facultades espirituales, la inteligencia y la voluntad: la inteligencia
que le permite conocer la realidad como es; mientras que por la voluntad se
apropia del bien que le significan las cosas. En sintesis: la inteligencia es la
capacidad del hombre para conocer, y su objeto es la Verdad, mientras que la
voluntad lo es para querer y su objeto es el Bien. Estas facultades radicales aunque
son complementarias, guardan entre si cierta jerarquia que proviene del grado de

perfeccion del objeto mismo, a saber:

L. Si el objeto conocido y querido es inferior en dignidad al sujeto, es mas
perfecto el acto intelectual, porque eleva al objeto a la dimensi6n espiritual

de la abstraccién.



2. Si el objeto conocido y querido es de igual dignidad que la del sujeto,

resultan igual de perfectos el acto intelectual y el acto volitivo.

3. Por ultimo si el objeto conocido y querido es de una dignidad superior a
la del hombre, es mas perfecto el acto volitivo. (A Dios es mas perfecto

quererlo que conocerlo).

2. LA INTELIGENCIA

La inteligencia le confiere al hombre la capacidad para adaptarse al medio
ambiente, ya que al comprender mejor sus caracteristicas esenciales, lo domina
paulatinamente con renovados esfuerzos y mediante la organizaci6n de las tareas y
el uso de artefactos, instrumentos v herramientas, resultado del proceso siempre
evolutivo de las técnicas derivadas de los conocimientos fisicos, matematicos y
biolégicos; porque la inteligencia es capaz de abstraer, todo el mundo que lo rodea
en simbolos, ideas y conceptos, para finalmente Y gracias a su espiritu innovador,
modificar la naturaleza de acuerdo a sus intereses vitales, Asi, por la inteligencia
establece los disefios arquitectonicos y legales, que estructuran la convivencia

social y politica, apropiados en cada momento histérico, Pero cuando rompe con la



armonia y manipula en desorden las fuerzas de la naturaleza, ésta se vuelve en su
contra y ocurren los llamados “efectos perversos”, originados por ignorancia o por

egoismo extremo.

3. LA VOLUNTAD

Mientras que la voluntad es la facultad del hombre para desear y moverse hacia el
objeto que la inteligencia le presenta como un bien. La voluntad se caracteriza
ademas de esa tendencia por la posesién o por el rechazo de dicho bien, obligando
a la inteligencia a la proposicién de otros mas, convirtiendo la accién humana en
una permanente busqueda. Por ello, la voluntad estd mas intimamente ligada a la
libertad de la persona y a la ética de la accién humana. Formar la voluntad, es en
definitiva, fundamental para gobernar los actos que libremente realiza cada
persona, lo cual permite realizar el binomio libertad y responsabilidad, para hablar
estrictamente del objeto de esta capacidad del hombre y su necesaria dependencia
de la inteligencia, la cual prudencialmente le indica la bondad o maldad de un

acto.



4. EL ANALISIS Y LA SINTESIS

El andlisis implica que un conjunto de conocimientos se descompongan en sus
partes mas significativas, con la finalidad de llegar a conocer sus principios y
Causas, asi el andlisis implica la observacién y penetracién dé cada una de las
partes de un objeto que se considera como unidad. La sintesis que consiste en
componer en un todo las partes de un conocimiento, en una combinacién que va
de los elementos simples a los conjuntos compuestos. Se da la sintesis, cuando se
reunen conceptos o conocimientos particulares y se generan nuevos elementos

de juicio.

Esto nos puede llevar a concluir que un verdadero aprendizaje se da cuando el que
aprende retine todos los conocimientos adquiridos y a través de la sintesis produce
nuevos juicios o criterios. Ambos, el anilisis y la sintesis pueden hacerse presentes
en el método deductivo y en el inductivo, es decir, es posible un analisis deductivo,
como un andlisis inductivo; como también existe la sintesis deductiva vy la sintesis
inductiva (el método deductivo parte de lo més conocido a lo menos conocido, de
lo general a lo particular, mientras que el método inductivo implica llegar al

conocimiento de lo particular a lo general).



5. LA ABSTRACCION

La abstraccién es el acto por el cual el entendimiento conoce algo sin afirmar ni
Neégar; ya sea un mineral, una planta, un animal, un hombre. Este proceso de la
inteligencia permite elaborar conceptos universales y segun Aristételes se da en

tres planos o grados de abstraccién:

ler. Grado de abstraccién: El mundo fisico o sensible. La inteligencia parte de lo

sensible utilizando los sentidos, para representar con ideas las cosas conocidas.

2do. Grado de abstraccion: Se da en la Matematica. La inteligencia prescinde del
mundo fisico y utiliza dnicamente simbolos convencionales y cuantitativos (“Por

consiguiente, las ciencias matematicas no tratan de los seres sensibles...”)L.

3er. Grado de abstraccion: Se da en la filosofia. Se conoce a un ser en su
esencia, prescindiendo del mundo fisico v convencional (“Hay una ciencia que

estudia al ser en cuanto ser”)2.

Podemos decir, que si en alguno de estos niveles de abstraccién, existe cierta

deficiencia, el conocimiento adquirido, serd imperfecto. Por eso la adquisicién de

! Larroyo Francisco. Estudio, analisis y revision de la metafisica de Aristételes, México, 1995, p-222



conocimientos en el hombre requiere un continuo desarrollo de la capacidad de
abstraer, siendo el camino para perfeccionar el aprendizaje; lo es también para
superar las barreras psicologicas que surgen ante la sistematizacion del analisis y la

sintesis.

6. LOS PLANOS BASICOS DE LA CONCIENCIA DEL APRENDIZAJE

El dominio y conciencia sobre lo aprendido estd en cuatro planos basicos:

a) Inconsciente de su incompetencia. El hombre esti inconsciente de su
propia ignorancia con respecto a cierto conocimiento y que no esta
dentro de su capacidad aprenderlo. Por ejemplo; el campesino que esta

inconsciente de su desconocimiento para manejar un avion.

b) Consciente de su incompetencia. La persona es requerida para realizar una
tarea, pero que no puede desempenar por su ignorancia, percibe entonces su

ignorancia al respecto.

2 Ibidem p.55



¢) Consciente de su competencia. El hombre al adquirir gradualmente el
conocimiento, llega a percatarse de manera consciente de su competencia al

realizar ciertas actividades.

d) Inconsciente de su competencia. En este nivel una persona adquiere tal
dominio por amplia experiencia, que llega a ser inconsciente de su

competencia.

El segundo plano ubica a la persona en relacion con lo que necesita aprender, para
lograr las aptitudes que le permitirdin desempefiar una funcién a realizar
actividades especificas. La evaluacién es fundamental para conocer el grado de

carencias y el dominio posterior (tercer plano).

Reconocidas las facultades del hombre para abstraer y el plano consciente sobre la
incompetencia, le sigue la necesaria sistematizacion o plan de aprendizaje. Para
ello, se utilizan ciertas técnicas que facilitan el proceso, tales como la sugestopedia,
la ensenanza programada, técnica de discusion, técnica top-down, etc. Toda técnica
de aprendizaje busca facilitar el proceso, produciendo un conocimiento
permanente y atil. Es en este punto, donde se basara esencialmente este estudio,
enfocando la necesidad que tiene el que aprende, de agilizar, mejorar y optimizar

su metodologia, buscando utilizar al maximo las cualidades personales.



Capitulo ll: Fundamentos didécticos
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CAPITULO IT

FUNDAMENTOS DIDACTICOS

1. GENERALIDADES SOBRE EL APRENDIZAJE Y LA EDUCACION

La educaci6n constituye el sostén cultural y el progreso de la sociedad, ya que no
sélo es la adquisicién de conocimientos, sino es mas aan, es un proceso de
transmisién de valores, costumbres, actitudes v desarrollo de habilidades para
facilitar al individuo el desarrollo que corresponde a su dignidad humana. “La
educacién es una préctica inherente a todo proceso civilizador, sus finalidades
pueden ser explicitas e implicitas y se refieren a la vez a la perpetuacién de una

tradicion establecida y a la posibilidad de un futuro diferente” 1.

El caracter de la educacién se da en dos sentidos: 2

a) La educacién formativa mira hacia lo interno; aqui el maestro no trasmite, sino
guia la organizaciéon del conocimiento que debe abarcar aquella parte
indispensable del saber humano para el desarrollo del ser en su totalidad

indivisa.

1 Cfr. Panza Gonzélez Margarita. Fundamentacién de la didactica, México, 1992. p.22.
? Cfr. Ibarra Pérez Oscar. Didéctica Moderna Madrid, 1962. p.41.
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b) La educacién informativa mira hacia lo externo, formacién exterior para el
desenvolvimiento de facultades fisicas o psiquicas. Aqui el maestro trasmite el

saber a aquéllos que no lo tienen, al orientar el proceso del aprendizaje.

Por lo anterior no se debe considerar a la educacién como un proceso netamente
informativo, es decir, como la simple transmisién de conocimientos cientificos,
técnicos o histéricos, sino un proceso que se encamina al desarrollo del ser humano

en todas sus facetas, de manera integral, recibiendo conocimientos, formandolo en

la libertad y en el desarrollo de valores.

La educacién con relacién a su planeacion o estructura se puede dividir en dos:

1. Educacién asistematica: se produce de manera no intencionada, es decir, no
planeada, el individuo la recibe a través de su medio ambiente y se lleva a cabo

por medio de la imitacién, la convivencia v la observacién ocasional.

11



2. Educacién sistematica: se realiza de manera intencionada y con objetivos bien
definidos, supone un alcance voluntario entre una persona, institucién o medio

que educa y una que es educada.

La educacién asistematica entendemos, nace de una relacién del individuo y su
medio ambiente, se le llama también educacién informal, mientras que la
sistematica recibe el nombre de instruccién o educacién formal, porque implica
una planeacién y un objetivo bien definidos, no asi la informal que es un proceso

no estructurado. En sintesis, la educacién como formacién integral comprende:

% Una capacidad humana, ya que es propio del ser humano educar y ser

educado.

% Es unitiva al orientarse al desarrollo integral y organizado del ser humano,

tanto en su aspecto fisico, emocional, social, intelectual y moral.

% Propicia la socializacién al integrar al hombre a su medio ambiente, recogiendo

la experiencia pasada para proyectarlo hacia el futuro.



En la educacién es decir, en el desarrollo del ser humano, est4 implicito el proceso
de ensenanza-aprendizaje. Fl de ensefianza comprende la “accién y efecto de
ensenar, de instruir, de dar sefales de una cosa; es la acciébn o suceso que nos
sirve de experiencia, ensefidgndonos y advirtiéndonos como debemos obrar en
casos analogos. Presupone dos términos: el que recibe la ensefianza, y la persona o

Cosa que ensena”.3

Asi la ensenanza se estructura con los siguientes elementos:

Accién o suceso Persona que recibe esa accién

¢QUE SE ENSENA? ¢A QUIEN SE ENSENA?

El aprendizaje es también parte integrante del proceso educativo, y se le define
€omo un cambio progresivo en la conducta provocado por las respuestas efectivas

del individuo a determinadas situaciones?, a través del aprendizaje el organismo

3 Ibidem p. 195.
4 Ibidem p. 64.
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logra nuevos modos de conducirse y responder a fin de ajustarse mejor a las

demandas de la vida. 3

La modificacién de actitudes, aptitudes o habilidades, tiene su origen en la
ensenanza, se aprende lo que se ensena, ya sea a través de experiencias o de una

manera ordenada y sistematizada.

Cuando se entiende la relacién ensefianza-aprendizaje, como un binomio; se
presentan como necesarios uno del otro, ya que la eficacia o falta de ésta parcial o
total, repercute en la contraparte. Ejemplo: a un individuo se le puede ensefar... La

causa puede ubicarse en uno o en ambos.

Por eso es importante mencionar que sin la correcta asimilacién de los términos
ensenanza y aprendizaje es facil confundir un problema en un proceso y otro,
siendo que cada uno tiene principios distintos, por mas que se les observe en su

conjunto (ensenanza-aprendizaje).

(Pero qué se requiere para obtener un desarrollo equilibrado de quien aprende?.
En primer lugar, se requiere de la planeacion, que significa determinar cada uno de

los pasos y recursos necesarios para que la accion educativa alcance sus metas.

s Ibidem p.65.



La planeacién implica el orden a seguir para proporcionar al que aprende
conocimientos claros, objetivos y practicos que le permitan no sélo que éste
adquiera conocimientos nuevos, sino que adquiera capacidad critica y de anilisis,
ademas de aplicar lo aprendido. Asi al organizar un proceso de ensefianza el que

lo realiza debe enfatizar cinco puntos principales:

% (Para quién? Alumnos

% ;Para qué? Objetivos

% ;Qué? Contenidos

% ;Cémo? Métodos, técnicas, actividades y recursos
% ;Cudndo? Tiempo disponible

De los alumnos se consideran las caracteristicas que éstos tienen (requisitos del
aprendizaje) como son sus habilidades motoras (si se busca la adquisicién de una
nueva habilidad fisica) sus habilidades intelectuales (por ejemplo aprender a
sumar o restar) y las que habran de requerirse de acuerdo a los objetivos de
aprendizaje, los cuales son base de los contenidos, el método requerido y el tiempo

necesario para lograr las conductas y comportamientos esperados.

La planeacién permite mejorar el desempeno del alumno, ya que éste conoce con

anticipacion los temas que tendrd que dominar, mientras que el maestro sabe lo

15



que tendrd que ensefar asi, se facilita la relacién entre lo que se ensena y a quien

va dirigida esa ensefanza.

Un punto relevante en la planeacién es la secuencia, es decir, la manera en que se
deben ordenar las actividades o tareas de ensefianza®. Esta secuenciacién es
importante ya que permite que los alumnos relacionen conocimientos entre si, y
supone que los alumnos deben aprender primero de forma aislada y después

relacionar esa informacion para profundizar en su conocimiento.

Por lo anterior se puede decir que el proceso de ensefianza tiene una secuencia,
cada parte dentro de ésta se da de manera casi simultinea, siendo cuatro niveles

los que la integran”:

1. Nivel uno. Se ensena de una manera simple, es decir, el maestro debe transmitir

claramente las caracteristicas de lo que ensefia.

2. Nivel dos. Se ensefia de una manera concreta, es decir, el maestro ensefa

utilizando cualquier objeto o situacién ilustrandolo.

® Orlic, Harder et al. Técnicas de ensefianza, Limusa, México,1995. Pp-86-89,
7 Ibidem p. 91.




3. Nivel tres. Se busca interrelacionar los conocimientos, es decir,

relaciona el nuevo conocimiento con conocimientos ya adquiridos, de esta

manera se refuerza lo que se esta ensenando.

4. Nivel cuatro. Se llega a la abstraccién del conocimiento, es decir, el maestro

busca que el alumno le explique o describa el nuevo conocimiento adquirido.

Los niveles se pueden representar de una manera grafica como lo muestra la

figura nimero uno? :

NIVEL 4

Principios, proposicién de dos o mas conceptos que explican un

Fenémeno con proposicién, tiene un alto nivel de confiabilidad.

NIVEL 3

Generalizacion. Una proposicién de una relacion entre dos o mas
conceptos que generalmente cumplen condiciones especificas. Esta
proposicion se desarrolla por medio del proceso de observacién y

del de inferencia.

NIVEL 2

Conceptos. Una clase de estimulos que tienen caracteristicas

comunes. Se desarrollan los procesos de observacién e inferencia.

NIVEL 1

Hechos. Es un hecho u ocurrencia que suceda una sola vez y que se

puede observar pero que no tiene valor predictivo.

8 [bidem p-92

i

el maestro




2. CONCEPTO DE DIDACTICA

La educacién como un proceso formador, debe ser considerada como un punto
vital para el desarrollo del ser humano ya que nuestra sociedad exige una

adaptacion dindmica del individuo a su medio social.

La evolucién de la educacién ha sido constante, mientras que en los afios 50’s y
60’s se buscé una homogeneizacién en la educacién asi como la buasqueda en la
expansion de sistemas educativos, el enfoque en los anos 70’s y 80’s se basé en el
desarrollo de las habilidades técnicas del ser humano, es decir, “educar para
producir”, esta vision es peligrosa, ya que mide el valor de una persona en cuanto
a su productividad econémica y no en cuanto a su valor intrinseco, por lo tanto es
muy importante que se revalore el concepto de la verdadera educacién como un

proceso formador y no destructor del hombre.

Segun palabras del Dr. Oscar Ibarra “La metodologia o didactica se refiere a la
direccién del aprendizaje de los alumnos y tiene por objeto el estudio de los
métodos, técnicas, procedimientos v formas, examinadas desde un punto de vista

general, si se trata de la metodologia o did4ctica general, vy de la didéctica o

18



metodologia especial, si cada uno de esos elementos se refiere o aplica a las

distintas materias o disciplinas del aprendizaje”.?

La didéictica es un auxiliar que utiliza el educador para facilitar al alumno su
proceso de aprendizaje. En cuanto a la aplicacién de sus procedimientos tiene dos

aspectos!:

1) Didéctica general: nos proporciona elementos aplicables a toda actividad

educativa.

2) Didéctica especial: nos proporciona elementos de aplicacién particular, a

determinado tipo de contenido educativo.

En todo proceso educativo formal se presuponen cinco elementos:

% Educador (vocacién, capacidad y perfeccionamiento)

% Educando (personalidad, carencias y necesidades)

% Intencionalidad (fines relacionados con la educacion y formacion)
% Meétodo que utiliza el educador para lograr sus fines.

% Materia o contenido de la accién educativa.

¢ Ibarra Pérez Oscar, Didactica Moderna, Aguilar, Madrid, 1962. p- 39.
10 [bidem. p.40.
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El educador o maestro hace uso de la didéctica al utilizar sus recursos y técnicas
para dirigir el aprendizaje del alumno hacia objetivos reales y significativos. El
educador no es un simple transmisor informativo, sino debe constituirse en un
formador de sus alumnos, tiene por lo tanto que desarrollar continuamente la
vocacion de servicio, experiencia educativa y una vision social amplia para

potenciar la personalidad y creatividad del educando.

El profesor debe tener un dominio completo de los métodos didacticos, asi como

del contenido de su programa educativo ademas debers:

% Perfeccionarse en forma permanente, tanto en contenidos como en metodologia
docente.

Tener el suficiente nivel de autocritica.

Aceptar de forma positiva las criticas v sugerencias de alumnos y companeros.
Comprobar que la vocacién docente sigue manteniéndose e incrementandose.
Dominar los instrumentos didacticos (video, computadora, retroproyector, etc.)

Ser empatico mostrando entusiasmo.

& & & & & &

Preocuparse mas por el aprender de los alumnos, y de él mismo, que por el

ensenar.



% Analizar después de cada sesion, los aspectos mejorables y llevar un control de

los temas expuestos y los que se han dejado para sesiones posteriores.

% Intentar reducir todo aquello que genera estrés innecesario y acostumbrarse a

convivir con el estrés, cuando sea inevitable.

% Comprobar el valor de lo que se ensena.

Asi el profesor dispone de instrumentos o medio propios de la didactica

encaminados a orientar la conducta del individuo y la satisfaccién de las

necesidades de éste. Es esta relacién fin (intencion) del educador y necesidad del

educando, en donde se comprueba el valor de aquello que se ensefia.

21



3. EL PROCESO DEL APRENDIZAJE

El hombre siempre ha manifestado preocupacién por la naturaleza del
aprendizaje. Esta capacidad humana es la que permite distinguir al hombre y a
los animales de los demas tipos de vida, aunque cabe aclarar que el aprendizaje

humano implica un proceso mucho mas complejo que el del animal.

Ciertos escritos filos6ficos que datan de la Edad de Oro de Grecia, v atn de tiempo
atras, senalan el interés de cémo ocurre el aprendizaje, de qué manera puede

desarrollarse la memoria, y c6mo se organizan e interpretan los sucesos.

Las primeras teorias acerca del aprendizaje establecian que éste se daba como

resultado de una asociaciéon de acontecimientos mentales. !

Segtin estas teorias, el hombre ha aprendido, cuando realiza una conexién
significativa entre dos conceptos relacionados entre si, por ejemplo: cuerpo y
alma. Fue en el s. XIX en Inglaterra, donde los asociacionistas consideraron que el
origen de un conocimiento complejo, partia de la asociacién de ideas simples que
se organizan entre si en la mente. Otra de las teorias mas extendidas se refiere al

aprendizaje por ensayo y error, Thorndike (1898) realizé una serie de

'! Gagné Robert M., Las condiciones del aprendizaje, Mac. Graw Hill, México, 1993. p.5.




experimentos con animales que le llevaron a concluir que el animal aprende
cuando relaciona entre si las imagenes sensibles que ha captado con los resultados

de acciones realizadas.

Thorndike observé que cuando a un animal se le enfrenta a una situaciéon nueva,
este realiza ciertas acciones que le permitan satisfacer inmediatamente sus
necesidades.

Es a través del ensayo y el error como llega relacionar la accién correcta con una

satisfaccién de necesidades, y asi, el aprendizaje es influido positivamente.

Otro estudioso del aprendizaje, Skinner (1938) se refiere al aprendizaje como un
conjunto de conexiones derivadas de un reforzamiento, cuando se busca una
respuesta especifica en un individuo, ésta debe considerarse como no necesaria
para el individuo, con respecto a cierto estimulo que se le presenta, es decir, el
individuo aprende por el hecho de que la actividad por aprender es seguida por

un acontecimiento determinado.

Otra teoria sobre el aprendizaje es la que expuso Pavlov (1927) acerca de que el
aprendizaje se adquiere como respuesta condicionada. Su experimento consistié en
sonar un timbre al momento de mostrarle a un perro comida, después de repetidas

ocasiones, el perro salivaba cuando sonaba el timbre. El aprendizaje (salivacién) es
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consecuencia de una condicién (timbre), es decir, la salivacién es una respuesta

condicionada.

Sin embargo, estas teorias no consideran que mucho de lo que el hombre aprende
no es resultado de una condicién presentada, esta idea sélo limitaria el
aprendizaje, ya que s6lo se aprenderia como consecuencia de una condicién

presentada y no por el simple hecho de querer hacerlo.

Las teorias modernas del aprendizaje consideran a éste como un procesamiento de
informacién, asi, se da un giro completo a las teorias anteriores, aqui los estimulos
externos no son simples estimulos ante los que responde el individuo, sino que son
factores que inician las diferentes fases del proceso, los estimulos toman una
relevancia significativa, ya que se pueden disefar o modificar para lograr desde el

principio un aprendizaje significativo.

El hombre en todos los momentos de su vida se enfrenta a nuevas situaciones que
le exigen utilizar todas sus habilidades y conocimientos aprendidos a través de la
experiencia pasada. Desde simples habilidades motoras, hasta habilidades

lingiiisticas mas complejas son aprendidas por el ser humano desde que nace. Esta
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teoria se refiere al aprendizaje como un procesamiento de entrada y salida de

informacién, que tiene las siguientes fases!:

L. Registro sensorial. El hombre, se pone en contacto con su medio ambiente, del
cual recibe estimulos sensibles, estos estimulos se convierten en informacién
nerviosa y llega a una estructura llamada registro sensorial. Esta informacién
convertida en imagen, posee las caracteristicas propias del objeto, sin embargo,
depende de la capacidad de cada individuo, la cantidad y calidad de las
caracteristicas del objeto percibido sensiblemente. Por eso personas recuerdan
con mas facilidad una cara, una calle, etc., porque su capacidad de captar

Clertas caracteristicas sensibles estd mas desarrollada que en otras.

2. Memoria a corto plazo. El registro sensorial inicial pasa a la memoria a corto
plazo. Esta memoria se comporta como un pequeno almacén en el cual la
informacién se mantiene sélo unos segundos (aproximadamente 20). La
memoria a corto plazo, almacena poca informacién Y por poco tiempo, ya que
al llegar nueva informacién la mas antigua tienen que ser “eliminada”. Una
caracteristica muy importante de la memoria a corto plazo es su capacidad de
repetir mentalmente la informacién, esto permite al individuo mantener la

informacién mas tiempo.

12 Ibidem. pp.72-77.
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3. Memoria a largo plazo. Es en esta fase donde al pasar de la memoria a corto
plazo a la memoria a largo plazo, se realiza un proceso vital en el aprendizaje,
aqui la informacién se transforma en conceptos o ideas, esto es, lo que se ha
captado sensiblemente como algo particular con caracteristicas propias, se
convierte en algo universal, -es decir, se origina una idea o concepto. Estos
conceptos son organizados en la mente de tal manera, que tengan un
significado. Después que ha sido codificada, la informacién es almacenada en
la memoria a largo plazo, y es recuperada de ahi cuando el individuo la
necesita.

Sin embargo, cuando alguna de esta informacion es olvidada, es porque existe

alguna deficiencia en el proceso de bisqueda y recuperacién de informacion.

4. Recuperacion. Esta fase del aprendizaje, se caracteriza por un rescate de la
informacién almacenada en la memoria a largo plazo. Para iniciar este proceso
el individuo necesita ciertas pistas para realizar una bisqueda, entre el indicio
y lo que quiere recuperar; si la informacién se recuperd, pasa de nuevo a la
memoria a corto plazo, para que pueda ser utilizada por el individuo. Asi la
memoria a corto plazo se convierte en una memoria de trabajo, donde la
informacién recuperada es utilizada por el individuo, de tal manera que

pueda asociarla para generar nueva informacién.
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5. Generaci6n de respuestas. Para que pueda ser utilizada por el individuo, existe
una estructura llamada generador de respuestas que establece la manera en
que se mostrarda la informacién recuperada, es decir, si la respuesta serd a
través del habla, movimientos corporales, etc., y la secuencia y sincronia de la

respuesta, de tal manera que se realice de forma organizada.

6. Desempefio. Después de establecer la manera en que se va a responder, se lleva

a cabo la actividad externamente, asi se demuestra lo que se ha aprendido.

7. Retroalimentacion. Esta es la dltima fase del proceso de aprendizaje y ocurre
cuando se quiere verificar si se ha aprendido o no; por ejemplo, el objetivo del
aprendizaje es grabar un archivo en un diskette, la retroalimentacién se da
cuando el individuo es capaz de grabarlo correctamente, esta verificacién
permite reforzar el conocimiento adquirido haciéndolo accesible més

facilmente.

Toda esta teoria del aprendizaje como un procesamiento de informacién, es un
hecho que se ha tratado de comprobar cientificamente, se ha probado, que
comprende cambios fisicos en el sistema nervioso,: durante el aprendizaje la
estructura del dcido ribonucléico en las células cambia: algo similar ocurre cuando

las neuronas se comunican, los estimulos provocan que las terminaciones
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neuronales crezcan de manera que el espacio entre las neuronas disminuye,

facilitindose en un futuro la transmisién de informacién.

El aprendizaje difiere dependiendo de lo que se quiere conocer y requiere, por lo

tanto, de capacidades alternativas:

1. Habilidades intelectuales: la principal habilidad intelectual es la abstraccién y
su evidencia a través del lenguaje, ya que le permite al hombre interacuar con
el medio ambiente por medio del uso de simbolos, ya sean numeros, letras o

dibujos.

2. Informacién verbal. Se refiere a la capacidad que adquiere una persona para

enunciar un hecho o suceso, ya sea por comunicacién oral o por escrito.

3. Estrategias cognoscitivas. Se refieren a ciertas técnicas intelectuales que

permiten la solucion de problemas.

4. Habilidades motoras. Implican la capacidad del individuo de realizar ciertos

movimientos motores organizados, por ejemplo: la habilidad para andar en

bicicleta, implica una coordinacién ordenada de ciertos musculos.
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5. Actitudes. Se refieren a los estados mentales que inclinan a un individuo a
elegir cierto objeto o realizar cierta accién. Todos tenemos actitudes desde la
que nos empuja a ir al cine en lugar de quedarnos en casa o estudiar en lugar

de ver televisién.

El aprendizaje puede versar sobre cinco tipos de capacidades, asi, las teorias
actuales establecen que el aprendizaje se ve favorecido si se eligen adecuadamente
los recursos didéacticos, métodos y técnicas apropiados a la capacidad que se
quiere adquirir. En los primeros afos lo més conveniente, es que el educador
utilice todos los recursos que tiene a su alcance, sin embargo, a medida que se da

el desarrollo del individuo, éste debe percatarse del recurso que més le beneficia.

Ademds existen ciertos requisitos que pueden favorecer o desfavorecer el proceso
de aprendizaje, unas son propias del individuo en cuestién y otras en cambio
dependen del medio externo. Entre las condiciones mas importantes que afectan el

proceso encontramos las siguientes:

1. Tiempo. La cantidad de tiempo empleada es directamente proporcional a lo

que se aprende, esto a condicién de que el tiempo empleado se utilice

efectivamente en el proceso de aprendizaje.
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2. Motivacién. Este punto es muy importante, ya que de una motivacién

favorable depende el desempenio del educando.

3. Diferencias individuales. Cada individuo es diferente y sus propias
caracteristicas hacen que el aprendizaje sea mas o menos répido, una de las
diferencias mas importantes, se refiere al conocimiento previo adquirido, ya
que al tener mayor informaci6n relacionada con lo que se va a aprender, se

facilita la adquisicién de conocimientos nuevos.
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4. METODOS DIDACTICOS

Método, segun su origen y significacién, es el camino para llegar a un fin. Es
decir, es la forma en que el educador ordena su actividad educativa para el logro
de sus fines, el método implica la manera en que el educador realiza su funcién

informativa y formativa.

Podemos decir que el método es una reunién organizada de medidas didacticas
que se fundan sobre conocimientos psicolégicos claros, seguros y completos y
sobre leyes légicas, que realizadas con habilidad personal del artista alcanzan sin

rodeo el fin didactico previamente fijado!3

El método comprende el cémo se instruye, la manera como el educador organiza

el proceso de ensefianza, para que éste tenga un desarrollo pleno.

El método se refiere al conjunto de procedimientos aplicables en la sucesién de un
orden y sistema planeados, sin embargo para que un método sea realmente eficaz,

debe cubrir ciertas caracteristicas o condiciones tales como:

13 [barra, op.cit.,pp.46 y 52.
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1. Debe considerar la experiencia o conocimientos que ya tienen los alumnos para
evitar ser repetitivo en el contenido de la ensefianza, con el fin de obtener los

mejores resultados en el menor tiempo posible.

2. El método debe elegirse de acuerdo a los intereses y necesidades individuales

del alumnado.

3. El método debe desarrollar el proceso de socializacién del alumno.

4. El método debe adaptarse a las caracteristicas del contenido educativo que se

imparte.

El continuo progreso en la ciencia y la tecnologia, han afectado todas las esferas de
la vida social, incluyendo la educacién tanto en su concepcién como en su
metodologia. La nueva tecnologia aplicada a la educacién, se ve acompanada por

nuevos métodos didécticos, que buscan optimizar el proceso educativo.

Existen diversos métodos didacticos, que facilitan el proceso ensefianza-

aprendizaje, actualmente, se busca que el educando interactiie mas intensamente
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buscando su desarrollo integral, asi, entre los métodos didacticos que encontramos

estan:

L. Leccién magisterial. Implica la exposicion de un tema especifico por parte del
profesor, éste expone y el alumno recibe la informacién para posteriormente
memorizarla, por lo que es indispensable que el alumno tome notas. Este
método didéctico es el més utilizado y presenta algunas ventajas tales como su
flexibilidad al poderse utilizar con otros métodos, sin embargo, el profesor
debe procurar que el alumno no sea un sujeto pasivo, sino debe fomentar su

participacién y creatividad.

2. Seminario. Se puede definir como la investigacion que se hace de un tema a
través de la aportacién de los miembros de un grupo, buscando obtener

conclusiones valiosas, este tipo de metodologia debe considerar:

a. Un grupo méximo de quince alumnos.

b. Un profesor que lo coordine.

¢. Un tema que puede elegir el profesor o los alumnos.
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El seminario implica que cada integrante del grupo investigue sobre el tema
elegido y aporte en la sesi6n algtin conocimiento para que se discuta en grupo,

este método propicia la capacidad de investigacién de los participantes.

. Tutoria. Este método es utilizado en algunas universidades e implica que un
profesor se retina periédicamente con un pequeno grupo de alumnos con el
propésito de dar continuidad al aprendizaje, ampliando los conocimientos
generales que se tienen del tema y logrando una relacién més directa entre

profesor y alumnos.

Caso. El método de casos implica que al alumno se le facilite el informe sobre
un caso real de una empresa u organizacién, en cuanto a su problemadtica
organizacional, directiva y humana. Con esto se busca la aplicacién de los
conocimientos ya adquiridos por parte de los alumnos hacia la problematica

que se trata de resolver.

Ejercicio. Este método es muy recurrido, desde el nivel elemental hasta el nivel
superior de ensefianza, e implica que el alumno resuelva un problema
pequeno, llevando la teoria a la practica, este método se da principalmente

después de alguna leccion magisterial como reforzador de conocimientos,
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5. NUEVOS SISTEMAS DE APRENDIZAJE

El surgimiento de nuevos sistemas de aprendizaje ha permitido un desarrollo
notable en la educacién y la premisa de que en todo proceso educativo se busca
obtener del conocimiento un verdadero dinamismo Vv un aprendizaje permanente,
como son, entre otros: los métodos audiovisuales, ensefianza programada, lectura
dindmica (o perceptiva), niveles de detalle (técnica top-down), el aprendizaje a

través de las computadoras (ordenadores).

a) Ensenanza programada. Uno de los sistemas de aprendizaje importantes, es el
de ensenanza programada, Frederick Skinner, profesor de la Universidad
de Harvard, es a quien se deben en gran parte las bases metodolégicas
de la ensenanza programada. En el transcurso de sus multiples
experimentos sobre el adiestramiento de los animales, Skinner encuentra los
medios suficientes para orientar el movimiento fuera de la presencia del
experimentador, define, asimismo, la confirmacién como cada
circunstancia que causa un aumento de la frecuencia de las
contestaciones o respuestas. El término confirmacién lo utilizé en animales,
por medio de comida o agua sustituyéndolo con sus alumnos con
recompensas que variaban desde un premio a una aprobacién. La ensefianza

programada, es un eficaz instrumento para fortalecer el aprendizaje, son los



textos programados mediante la sistematica segmentacién de los conocimientos
de materias o temas especificos; la necesaria estructura de las partes, iniciando
con los aspectos més sencillos hasta los mas complicados, secuencialmente se
concatenan para facilitar el auto-aprendizaje, ya sea utilizando las
computadoras personales o mediante libros especialmente disefiados, para que
el interesado al tiempo que modula su velocidad, conoce de inmediato las

respuestas y puede calificar sus aciertos Y conocer sus errores.

Esta técnica se basa en el hecho comprobado de Skinner que supone que

todo comportamiento se va fortaleciendo si  se le refuerza

constantemente, logrando asi un aprendizaje mas rapido y permanente.

¢Pero cuales son las ventajas que proporciona la ensefianza programada?

% Elalumno modula su velocidad de aprendizaje evitindose por un lado retrasos

a los alumnos que asimilan con mayor rapidez y por otro se eliminan presiones

a los educandos, cuya captacién de conocimientos es mas lenta.

% Se presenta inmediatamente un estimulo a las respuestas correctas.

% Se logra la participacién siempre activa del alumno.
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b)

Se eliminan al maximo los errores de aprendizaje.

Su aplicacién masiva permite que temas mas analiticos pueden ser accesibles a

un mayo namero de alumnos.

En la ensenanza programada, pueden aplicarse variadas técnicas didacticas.

El alumno tiene plena libertad de disposicién de tiempo, lugar y velocidad de

estudio.

El esfuerzo del profesor puede, canalizarse, ya que se eliminan tiempos
perdidos por los trabajos de rutina en la correccién de exdmenes y suministros

de nuevas informaciones.

Simulaciones. Este método busca que los alumnos pongan en juego su
capacidad en la toma de decisiones, el coordinador de la simulacién forma
varios grupos de alumnos que se integran como una mini-empresa, tomando
cada uno su papel en la organizacién con el fin de resolver alguna situacién,
como si fuera una empresa real. El objetivo es que los alumnos apliquen todos
sus conocimientos técnicos y adquieran nuevos, con modelos a escala de las

situaciones reales.



<)

d)

%

Niveles de detalle (desarrollo descendente: “ top-down development). Se parte
de una idea principal y se divide en tantas como sean necesarias, las cuales a su
vez se expresan con el detalle que requiere cada concepto. La secuencia permite
tener en panorama a nivel de pasos y procedimientos, que al propio tiempo
ordenan el pensamiento y facilitan el aprendizaje. El origen de esta técnica se
dio en la electrénica con el disefio de las instrucciones para los usuarios, y es
conocida en los sistemas llamados “amigables”, cuyo propésito es facilitar la

operacion de las computadoras personales.

Métodos o sistemas audiovisuales. El sistema audiovisual se basa en el uso de
las experiencias, se busca que el alumno adquiera un conocimiento real y 1til
sobre lo aprendido, facilitindole la expresion de conocimientos demasiado
académicos en la relacién ensenanza-aprendizaje. Este sistema busca que el
educando tenga una poderosa mezcla de experiencias, en la que todos los

sentidos participen con el propésito del uso adecuado de lo vivido y conocido.

Un sistema audiovisual se basa en dos hechos o elementos!4:

Las experiencias concretas, es decir, la busqueda de la relacién de lo abstracto

con lo concreto.

13 Cfr. Dale Edgar Métodos de Ensefianza Audiovisual, Reverte Mexicana, México, 1966 p. 36.
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% La capacidad de combinar y recombinar estas experiencias en muchas formas,
debido a que si hablamos de un sistema de aprendizaje se utilizan diversos
métodos y recursos audiovisuales que se unen como un todo para facilitar el

aprendizaje.

Este sistema permite que el educador perciba con mayor facilidad las
posibilidades del educando sus inquietudes, limitaciones y caracteristicas,
facilitando el proceso de ensefianza. Mientras que el educando comprende con
mayor claridad los objetivos de la ensenanza, el uso y aplicacién de los
conocimientos, sus habilidades y destrezas. Asi se fomenta en el alumno una
relacién cordial y participativa con el medio social que lo rodea, creandole la
necesidad de involucrarse en los problemas que hay en su comunidad para

poder proponer soluciones.

Un punto importante a considerar en el uso de recursos o medios audiovisuales
es el saber porque se ha escogido un recurso especifico, ya que para cada
finalidad hay un recurso que sera mas efectivo que otro, asi, si para una
finalidad especifica resulta que un instrumento audiovisual determinado es

mejor que cualquier otro material, lo utilizamos, si no es mejor, su uso no esta

39



justificado'®. Podemos sintetizar que los puntos a considerar para evaluar un

recurso audiovisual a utilizar son!:

% Verificar que el recurso utilizado proporcione una idea correcta y exacta de lo
que representa, es decir, debe demostrar con la mayor exactitud la realidad,

para no producir una distorsién en el conocimiento.

% Adecuar el recurso utilizado al nivel intelectual del educando, al precisar el
grado de abstraccién que se pretende lograr, aunado a la capacidad de analisis,

sintesis y critica requeridos.

% La calidad del material debe contemplar una guia para el maestro, que le

ayude al uso efectivo de éstos.

Entre los recursos audiovisuales que se conocen podemos mencionar entre los

mads importantes los siguientes:

1. Vistas fijas. Al referirnos a este tipo de recurso audiovisual, es importante
conocer con mayor profundidad la manera como el cerebro percibe las

imagenes, asi podemos referirnos a tres niveles de atencién!”:

15 [bidem p.77
16 [bidem pp. 83-89.
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% Nivel instintivo. La imagen se capta por el cerebro de una manera rapida, se

captan sus caracteristicas generales, color, tamano, tonalidades, etc.

% Nivel descriptivo. Después de percibir una imagen general del objeto
observado y de que transcurre un tiempo muy corto, el ojo percibe otro tipo de

informacién de lo que ha observado, es decir, datos relevantes del objeto.

% Nivel simbélico. Después de captar de una manera general y posteriormente
percibir los datos relevantes del objeto que se ha observado, se abstrae un
simbolismo, es decir, en el cerebro se crea una imagen individual, singular de

lo observado.

Los empleos de las vistas fijas en la ensefianza complementan de una manera
extraordinaria las explicaciones, se traducen las imagenes en simbolos verbales,

se enriquece la lectura, se motiva y permite corregir im presiones erréneas, se

ensena al educando a interpretar las imagenes, aunque el disefador del sistema

debe evitar la saturacién de imagenes. Las fotografias, ilustraciones,

17 Cfr. Giacomantonio Marcello. La ensefianza audiovisual, G. Gili, México, 1985, pp- 42-43.
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transparencia y proyecciones de cuerpos opacos, dibujos, etc., son ejemplos de

vistas fijas.

- Radio y grabaciones. Aprender escuchando resulta sumamente efectivo, debido
al realismo que se obtiene, ademis de que la imaginacién trabaja
constantemente, al tener que remplazar imagenes reales. Debido a su bajo costo
se pueden utilizar en cualquier aula y combinéndolos con imédgenes visuales es
una arma educativa muy poderosa. Para utilizar la radio como medio
educativo, se debe preparar previamente a los alumnos, las emisiones deben
oirse claramente y procurar que los fines de la emisién guarden relacién con la

tematica de la clase.

- Excursiones. Las visitas dirigidas a empresas y excursiones guardan un papel
importante dentro de la motivacién, se combinan las emociones ante las
impresiones que causa lo real. Su beneficio en el aprendizaje depende de un
estudio previo del tiempo que ha de emplearse y de armonizarlas con los

objetivos planeados.

. La televisién, internet y videoconferencia. Los objetivos de estos medios

educativos son hacer participes de experiencia y conocimientos comunes a

grandes grupos de educandos; conectan a los espectadores con acontecimientos

42



que estan sucediendo en el mismo momento en otras partes del mundo, deben
convertirse en instrumentos de educacién y de cultura para difundir hechos de
interés humano que contribuyan a la formacién social del individuo. Ademés
de la extensa captacién geografica, permiten abaratar los costos educativos,

llegando a un mayor nimero de personas.

5. Experiencias dramatizadas: La dramatizacién se refiere a la actuacién o
representacion de algin personaje en una circunstancia especial, no sélo
permiten el aprendizaje a aquéllos que dramatizan, sino también a los

espectadores.

Los métodos audiovisuales, motivan la atencién de los estudiantes, propiciando
un aprendizaje permanente, ademas de que ordenan el pensamiento. Su adecuada
orientacién incentiva la creatividad y estimula la imaginacién. Sin embargo la
complejidad en la elaboracién del material audiovisual y la no-solucién de las
diferencias individuales entre los educandos, son sélo algunas de las desventajas

de los métodos audiovisuales.
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e)

& & & &

La lectura perceptiva o dinamica. Durante la década de los anos 50's, varios
especialistas en lectura, entre otros: Dr. Ziegel de Alemania; Dr.Richaud en
Francia y Profa. Evelyn Wood en Estados Unidos, realizaron investigaciones
profundas sobre el proceso de la lectura y el aprendizaje. Estos estudios se
fortalecieron con los descubrimientos cientificos sobre la percepcién visual, el

sistema nervioso, el cerebro y la cibernética.

Dentro de los antecedentes préximos destaca el “taquitoscopio” (del griego
taqui= rapido) aparato utilizado en la Segunda Guerra Mundial, para entrenar
a los militares en la rdpida y precisa identificacién de navios y aviones aliados
© enemigos. Posterior al conflicto bélico, se emple6 para acelerar el proceso de

lectura con resultados notables:

Se logré triplicar por lo menos, la velocidad de lectura, evitando regresiones.
Leer mas de tres palabras de un solo vistazo.
Comprender oraciones en desorden gramatical.

Superar los indices de retentiva y comprensién.
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Las técnicas derivadas de estos descubrimientos, se difundieron ripidamente
en las universidades, donde a poco se adaptaron a la mentalidad, necesidades

particulares y simplificacién de los procedimientos.

En sintesis, la metodologfa de la lectura dindmica o perceptiva, tiene los

siguientes propositos:

Aumentar el foco visual, estimulando la visién periférica.

Eliminar la vocalizacion y subocalizacién (pronunciar en voz alta o
mentalmente palabra por palabra).

Audici6én interna (distraccion del cerebro para atender la vocalizacién o
subocalizacién)

Incrementar por lo menos tres veces la velocidad en la lectura tradicional.
Aumentar la retentiva y comprensién de los textos leidos, hasta un 50% mas

que los logros tradicionales.

Las técnicas comprenden desde ejercicios para fortalecer los muasculos oculares
e incrementar la rapidez en el movimiento de los ojos, agilidad para pasar las
hojas, movimientos especiales para prelectura, lectura y postlectura, finalmente
incluye graficos de recordacion, tanto éstos como los movimientos, se incluyen

enseguida:
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a) Movimientos para la lectura perceptiva

=

1%z
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b) Esquemas de recordacién:

% Esquema horizontal

Para material de estudio.

IDEAS DERIVADAS
SUBTEMA
IDEAS DERIVADAS
TEMA
IDEAS DERIVADAS
SUBTEMA
IDEAS DERIVADAS

% Esquema radial

Textos con més de una idea central

TEMA
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% Esquema ramificado

Temas no relacionados directamente.

N

S
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Finalmente se presenta un cuadro comparativo entre las técnicas de lectura en

Argentina (método Garelli) y lectura dindmica en Estados Unidos (método Evellyn

Wood).
GARELLI LECTURA DINAMICA
% Prelectura % Prelectura
% Actitud dinamica % Lectura
-Lectura presente enlaza -Captando ideas
-Lo ya conocido -Cuestionario permanente
-Con lo que esta por conocerse % Grifico de recordacién

-Ideas Centrales

-Transcripcion de hechos
-Ideas Complementarias
-Comentarios Personales

-Opiniones y conclusiones

Retrospeccion Lectura Presente Antidpacion

Integracién de conocimientos
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Segunda parte: Técnicas apilcadas al
aprendizaje de la Contabllidad Bésica




Capftulo lil: La ensefianza programada
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CAPITULO I

LA ENSENANZA PROGRAMADA

1. INTRODUCCION A LA CONTABILIDAD

1

A medida que las operaciones comerciales, mercantiles, industriales y sociales, se
desarrollan, requieren de una interpretacién numeérica adecuada y técnica, tal
como la proporciona la CONTABILIDAD.

SIN RESPUESTA

2

Esa complejidad en las operaciones de las entidades, requiere de un orden bien
planeado, de acuerdo a los fines y objetivos que se persigan. En esta medida, surge
la exigencia de un sistema informativo, como lo constituye la
complementando oportunamente y con veracidad la informacién que se requiere.

CONTABILIDAD

3
Se dice que la es para la organizacién, lo que el sistema
nervioso es para los entes biolégicos, porque las operaciones de los negocios
afectan constantemente a la , asi como los estimulos del exterior lo
hacen con el sistema nervioso.
CONTABILIDAD CONTABILIDAD



Las maltiples operaciones de los negocios, obedecen a un plan de
ORGANIZACION, que utiliza para interpretar
adecuadamente dichas operaciones.

LA CONTABILIDAD

5

Por eso ningiin plan de prescinde de la , tanto en
las negociaciones comerciales e industriales, como en instituciones de beneficencia,
escolares y gubernamentales.

ORGANIZACION CONTABILIDAD

La interpretacion apropiada de , en sus informes,
permite establecer los procedimientos de CONTROL y vigilancia necesarios, para
la proteccién de los bienes de la empresa.

LA CONTABILIDAD

7

La comparacion de los resultados obtenidos con lo planeado se logra por el
, vigilancia que puede realizarse gracias a la informacién numérica
que técnicamente se logra con
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CONTROL LA CONTABILIDAD

8

La vigilancia o , permite apreciar los resultados que han obtenido,
sin embargo, para que el funcione, requiere de la interpretacién
numeérica que habra de realizarse por medio de la

CONTROL CONTROL CONTABILIDAD

9

Dicho de otro modo, el es vigilar que todo suceda de acuerdo a los
planes y 6rdenes dadas con anterioridad.

CONTROL

10

El es una etapa importante en la administracién, ya que
evaluando los resultados obtenidos, éstos pueden corregirse si se observan
deficiencias.

CONTROL

11
El y la interpretacién numérica de las opciones por medio de
la con sus teécnicas y sistemas especificos, estin intimamente
ligados.
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CONTROL CONTABILIDAD

12

Antes de definir la , €s conveniente mencionar otros aspectos de
la misma, como lo constituye el orden CRONOLOGICO de las operaciones.

CONTABILIDAD

13

El orden es elemental para el registro de las operaciones que se
efectuardn a través de las TECNICAS y SISTEMAS de la

CRONOLOGICO CONTABILIDAD

14

Las y , constituyen un conjunto de
conocimientos especializados que procuran INFORMACION constante.

TECNICAS SISTEMAS

15

La necesidad de , como elemento indispensable para el
conocimiento de las operaciones monetarias, debe reunir una profunda calidad.




INFORMACION

16

La calidad de la , se califica en razén directa a su
VERACIDAD, OPORTUNIDAD y EFICIENCIA.

INFORMACION

17

La solamente es confiable si hay , Ya que
datos falsos conducen a decisiones erréneas.

INFORMACION VERACIDAD
18
Asi las decisiones acertadas dependen en alto grado de la en la
pero ademas de esa se requiere de la

OPORTUNIDAD en los datos que se proporcionan.

VERACIDAD INFORMACION VERACIDAD

19
Si al proporcionarse la existen datos fuera de tiempo, se
pierde la calidad de , v la exactitud de las disposiciones
administrativas.
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INFORMACION OPORTUNIDAD

20

A fin de corregir a tiempo decisiones y politicas equivocadas, es necesario que la
sea proporcionada con toda

INFORMACION OPORTUNIDAD
21
El sistema de , no basta que retna las caracteristicas de
y , Ya que ademads debe tener el de la EFICIENCIA.
INFORMACION VERACIDAD OPORTUNIDAD
22
Para que la tenga sentido, debe terminarse con la

a fin de aprovechar en forma éptima los recursos humanos, técnicos y materiales.

INFORMACION EFICIENCIA

23
El costo de los sistemas necesarios para una adecuada , no debe ser
excesivos, ni tampoco insuficientes, por eso la es tan importante

para seleccionar los sistemas y procedimientos adecuados al momento v situacion.
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INFORMACION EFICIENCIA

24

Los datos que proporciona la seran de gran importancia, si
reunen las caracteristicas de ) v

y deben expresarse en términos MONETARIOS. )

INFORMACION VERACIDAD OPORTUNIDAD EFICIENCIA
25

Los monetarios son expresados en la que

debe reunir los requisitos y calidades de , y

, propios de la disciplina llamada , que

es la materia objeto de nuestro estudio.

TERMINOS INFORMACION VERACIDAD OPORTUNIDAD
EFICIENCIA CONTABILIDAD

26

Las diversas presentaciones de datos en la en términos
, son multiples y dependen de las necesidades internas de cada
negocio en particular.

INFORMACION MONETARIOS
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27

Las operaciones se suceden atendiendo al tiempo, es decir, a un orden
que expresados por medio de una traducida en

términos y reuniendo los requisitos de
v , constituye la estructura basica de nuestra
disciplina, la , en todas sus técnicas y procedimientos.

CRONOLOGICO INFORMACION MONETARIOS VERACIDAD
OPORTUNIDAD EFICIENCIA CONTABILIDAD

28
Definiendo finalmente nuestra disciplina, la puede decirse
que es un sistema de que atendiendo a un orden
expresa en
las operaciones de un negocio, reuniendo los requisitos y
calidades de y , para una

interpretacién adecuada de los datos proporcionados, y ejercer los medios de
o vigilancia necesarios.

CONTABILIDAD INFORMACION CRONOLOGICO TERMINOS
MONETARIOS VERACIDAD OPORTUNIDAD EFICIENCIA
CONTROL
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2.TEOR{A DE LA PARTIDA DOBLE
29

Asi como las personas, animales y plantas, necesitan de elementos diversos en loas
manifestaciones propias de su vida: los negocios, empresas e instituciones
requieren de miiltiples bienes, indispensables en el inicio de sus operaciones y
continuidad de las mismas.

SIN RESPUESTA

30

La variedad de los depende en razén directa de la magnitud del negocio.

BIENES

31

En términos generales, entre otros podemos citar inicialmente:

DINERO LOCAL
MERCANCIAS EQUIPO
DERECHOS INSTALACIONES
BIENES
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32

Atn cuando el dinero, las mercancias, los derechos. El local, el equipo y las
instalaciones son » guardan entre si grandes diferencias por
las peculiaridades propias de cada uno de ellos.

BIENES

33

Por sus caracteristicas y el destino que habrd de dérseles, estos son
HETEROGENEQOS, es decir la naturaleza de uno, es diferente totalmente a la de
otros.

BIENES

34

Esa indole de , se debe a que las necesidades que surgen
constantemente son diversas, en la persecucién de los objetivos del negocio.

HETEROGENEAS BIENES
35
Concretamente, un negocio necesita de un CONJUNTO de

PROPIEDADES, RIQUEZAS Y DERECHOS.

HETEROGENEAS BIENES
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36

En ese grupo o de ; y , se
comprenden todos los recursos con los que puede contar el negocio en un
momento determinado.

CONJUNTO HETEROGENEO BIENES PROPIEDADES RIQUEZAS Y
DERECHOS

37

Obtener los para un negocio, es FINCAR con medios necesarios sus
actividades.

RECURSOS

38

Al un negocio, debe estudiarse cuidadosamente sus caracteristicas, a fin
de integrarlo con los apropiadamente a un buen FUNCIONAMIENTO.

FINANCIAR RECURSOS.

39

El armonico resulta de equilibradamente las operaciones del
negocio con que no sean EXCESIVOS ni tampoco INSUFICIENTES.

FINANCIAMIENTO FINANCIAR RECURSOS.
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Se califica como DEFICIENCIA al con porque
existirdn inversiones muertas, que superan innecesariamente los requerimientos
del negocio

FINANCIAR RECURSOS EXCESIVOS.

41

Asi que al con €s una que trae como
consecuencia, ganancias inferiores a las que en teoria deberan corresponder a las
inversiones.

FINANCIAR RECURSOS EXCESIVOS. DEFICIENCIA

42

Otra que también debe evitarse, es con que sean

porque no satisfacen las necesidades del negocio y por lo tanto se
disminuye su POTENCIA

DEFICIENCIA FINANCIAR RECURSOS EXCESIVOS

43

Debilitada la del negocio, por el pobre en los ,
disminuye su PRODUCTIVIDAD en razén de que dichos son

POTENCIA FINANCIAMIENTO RECURSOS RECURSOS  INSUFICIENTES
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44

La disminucién de la retarda la evolucién FINANCIERA, porque sus
son insuficientes

PRODUCTIVIDAD RECURSOS INSUFICIENTES

45
Si no existe una evolucién normal, el negocio se estancara, ocurriendo
por ello multiples y continuos problemas cada vez mas dificiles de
resolver.

FINANCIERAS DEFICIENCIAS

46
A fin de evitar esas que originan multiples  trastornos , al planear el
debe determinarse su proporcion, para evitar que los sean
y que superen infructuosamente las necesidades actuales, pero tampoco
deberan ser ya que restan al negocio.

DEFICIENCIAS FINANCIAMIENTO RECURSOS EXCESIVOS RECURSOS
INSUFICIENTES PRODUCTIVIDAD O POTENCIA

47

Ademas de las proporciones del es necesario estudiar los ORIGENES de
donde proceden.

FINANCIAMIENTO

48
Los 0 procedencia del o de los totales del negocio,
emanan de dos fuentes de inversién PROPIOS vy AJENOS
ORIGENES FINANCIAMIENTO RECURSOS RECURSOS
RECURSOS
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49
Las APORTACIONES realizadas por el duefio, duefios o socios, forman los

del negocio. Es decir, son de o procedencia interna.
RECURSOS PROPIOS - ORIGEN
50
pueden ser efectuadas en diferentes bienes, ( mencione cuatro
de ellos en orden deseado ). , , ) . Etc.

LAS APORTACIONES. DINERO. MERCANCIAS. DERECHOS POR COBRAR.
LOCAL Y EQUIPO.

51
Cuando los o las son porque no se
satisfacen las necesidades operativas, se recurre a los

RECURSOS PROPIOS ~ APORTACIONES  INSUFICIENTES RECURSOS
AJENOS

52
Se obtienen por medio de los CREDITOS los , en diversos
bienes, ya sea efectivo, mercancias equipo instalaciones, etc.

RECURSOS AJENOS

53
Para lograr el , se debe poseer un reconocido prestigio y solvencia que
satisfaga a los acreedores, quienes proporcionan los

CREDITO RECURSOS AJENOS

54
La procedencia u externo, de los , son proporcionados
por , por medio del

ORIGEN. RECURSOS AJENOS. LOS ACREEDORES. CREDITO.
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55
RESUMIENDO: Los totales o el conjunto de

y ‘ , ienen su y los

e —

—

RECURSOS. HETEROGENEO. BIENES. PROPIEDADES.  RIQUEZAS.
DERECHOS. ORIGEN. FINANCIAMIENTO. RECUROS PROPIOS.
RECURSOS AJENOS.

56
Observando el lenguaje usado hasta el momento, se destaca como demasiado
analitico lo que dificulta en parte el aprendizaje. Es conveniente por este motivo
sintetizar con términos llamados TECNISISMOS; los que permitirin una
comunicacién mas practica y conceptual.

SIN RESPUESTA
57
Los son necesarios en las ciencias, técnicas y artes, porque agilizan el
lenguaje hablado y escrito.
TECNICISMOS.
58
Los son términos que sintetizan en un solo vocablo varios conceptos e
ideas.
TECNICISMOS.
59

Se han visto como el lenguaje contable requiere de esos

TECNICISMOS.
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60
Para encontrar el apropiada para los totales o al conjunto
de : y y , es necesario destacar sus aspectos
genéricos.

TECNICISMOS. RECURSOS. HETEROGENEO. BIENES. PROPIEDADES.
RIQUEZAS. DERECHOS.

61
Los totales del negocio estan constantemente transforméandose : el dinero
en mercancias, las mercancias vendidas, en derechos, los derechos en efectivo, el
efectivo en bienes y asi sucesivamente, su estado en ACTIVO, siempre dindmico.

RECURSOS.

62
Por esa dinamica de los recursos totales, se denomina con el o
término de al conjunto con los que cuenta un negocio en un

momento determinado.

RECURSOS. TECNICISMO. ACTIVO. HETEROGENEO. BIENES.
PROPIEDADES. RIQUEZAS. DERECHOS.

63
Como el vocablo es un término genérico, que comprende a
diversos bienes ( mencione cinco de ellos en el orden deseado.) j P

’ q etc.

TECNICISMO.  ACTIVO. DINERO. MERCANCIAS. DERECHOS POR
COBRAR. EQUIPO. INSTALACIONES.
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La significacién conceptual de la palabra debera estar referida siempre al

conjunto de bienes de un negocio, en su funcién de o termino sintético.
ACTIVO TECNICISMO.
65

Mencione el concepto de activo:

de . ; y : expresado
brevemente, son los con los que cuenta el negocio en un momento
determinado.

CONJUNTO HETEROGENEO. BIENES. PROPIEDADES. RIQUEZAS.
DERECHOS. RECURSOS TOTALES.

66
Al conjunto de obligaciones a una fecha determinada, se le denomina con otro
o término sintético de PASIVO.

TECNICISMO.

67
es sinébnimo de OBLIGACIONES, adquiridas por medio del crédito.

PASIVO
68
Las o técnicamente constituyen los
proporcionados al negocio por las personas llamadas en términos
generales.

OBLIGACIONES PASIVOS RECURSOS AJENOS ACREEDORES




69
Abundando en el o término sintético de . Son todas las DEUDAS
a cargo del negocio en un momento determinado

TECNICISMO PASIVO
70
RESUMIENDO: El es el conjunto de las ) a cargo del

negocio en un momento determinado: concretando son los
obtenidos por medio del

PASIVO OBLIGACIONES DEUDAS RECURSOS AJENOS CREDITO

71

Por dltimo, las aportaciones realizadas por el duefo o duefios del negocio reciben
el o término sintético de CAPITAL.

TECNICISMO.

72
es sinonimo de las APORTACIONES efectuadas por el duefo del
negocio, en un momento determinado.

CAPITAL

73
Los duenios del negocio pueden efectuar o el en
diversos bienes, ( mencione cuatro de ellos en el orden deseado). Etc.
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LAS APORTACIONES EL CAPITAL DINERO MERCANCIAS DERECHOS
EQUIPO INSTALACIONES ETC.

74
También se conoce contablemente a o como
PATRIMONIO.
LAS APORTACIONES. CAPITAL.
75
Para efectos contables se pueden considerar como sinénimos tanto

o como la palabra

LAS APORTACIONES. CAPITAL. PATRIMONIO.

76
RESUMIENDO: El o son el conjunto de realizados por los
duenos, en bienes tales como , p 7 , etc.
Expresado brevemente son los del negocio a una fecha

determinada.

CAPITAL. PATRIMONIO. APORTACIONES. EFECTIVO. MERCANCIAS.
DERECHOS. EQUIPO. RECURSOS TOTALES.
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CAPITULO IV

PROCEDIMIENTOS IDEOGRAFICOS

1. EL BALANCE

de los econémicos.

1.1 Una empresa para operar, necesita entre otros recursos, ]

\1,
-~ -

Dinero

Mercancias

Mobiliario

Local e

instalaciones

-

Equipo v

maquinaria

El problema es: de quien obtenerlos...
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1.2 Los recursos econémicos pueden obtenerse de dos origenes:

Acreedores
Proveedores

Bancos

(acreedor) Capitalistas

e

P | 1

1 ™ " i -
IKeCursos necursos

{
|
i Ajenos ‘ = Propios [
'\_/_\J Con sus aportaciones
\ ambos integran los recursos
totales de la empresa /

El siguiente problema es determinar la cuantia y la
proporcién adecuada de los RECURSOS AJENOS Y PROPIOS...
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1.3 La cuenta y la proporcién de recursos ajenos y recursos propios
se determina mediante planes y programas financieros

Recursos Programas
obtenidosf—¥ de /
inversion \
Las
inversiones /
son la base | La productividad
de las genera mayores
actividades e \
productivas
Los / Aumento de bienes
recursos
obtenidos
propician  ——— [Pago de obligaciones
nuevas
aplicaciones

Mercancias

Local

Equipo

Instalaciones

o

Retiro de aportaciones

El problema es controlar las mialtiples transacciones,
a que estan sujetas las empresas por la dinamica
econémica, las técnicas contables permiten un control

ordenado y sistematico.
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1.4 Dotacion original de recursos esenciales,
para que la unidad socioeconémica puede operar
(recursos o capital de trabajo)

APLICACION ORIGEN

1.
o

Dinero - %
&1

De los socios

Aportaciones —p e oty
P o capitalistas

Mercancias %

N

1.5 Dotacion complementaria de recursos esenciales, para que la unidad
socioeconomica pueda operar ( recursos o capital de trabajo)

APLICACION ORIGEN

M2

Dinero g&] Promesa
- \ /V verbal
Crédito

_ / \ Promesa
Mercancias @ documentada
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1.6 Analiticamente se registra cada transaccion utilizando
un lenguaje sintético que traduzca contablemente los
flujos econémicos.

COMPRA DE MOBILIARIO Y
EQUIPO
APLICACION ORIGEN
v
0 Contado
A 5%
/

- Promesa simple

—_—> A crédito Y 5
romesa

\ documentada

Aportaciones —pDe los capitalistas

LOCAL E INSTALACIONES
APLICACION ORIGEN
\\h
o f' Al contado
' % (enganche)
&8 =

: . e ' _A Con documentos
E T i ——— A crédito !

Con gravamen
\ hipotecario

Aportaciones — De los capitalistas
EQUIPO Y MAQUINARIA

APLICACION ORIGEN

J 1IJ Al contado

VB (enganche)
B

A crédit Promesa
= CEeRiio documentada

Aportaciones —p De los capitalistas
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1.8 BALANCE GENERAL CONDENSADO

ACTIVO

ACTIVO CIRCULANTE
Efectivo en caja v bancos

Cuentas por cobrar

h‘ ‘ ’_
F

Mercancias %@
Suma g

ACTIVO FIJO

Terrenos g

Edificios j&

Mobiliario =]

@ IR

Equipo %

Suma 5
ACTIVO DIFERIDO
Gastos por amortizar [ Gastos Fagdd-os por]

L anticipado J

Suma g
SUMA DEL ACTIVO
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PASIVO Y CAPITAL

PASIVO
PASIVO CIRCULANTE

Documentos por pagar

Proveedores @
lmpuestos pO[’ pagar Declaracion
anual
Suma S
PASIVO FIJjO
\ Escnitura
Acreedor Hipotecario \
N |
Préstamos bancarios Bank of America
78.540.23
Suma
CAPITAL CONTABLE
Aportaciones é’a‘
b
Utilidad del ejercicio # (g |

Suma el Capital contable

S

SUMA PASIVO Y CAPITAL




2. El Estado de Resultados

2.1 Estado de Resultados o de Pérdidas y ganancias
(El informe comprende periodos especificos)

Almacén de la empresa

(T

Almacén del proveedor

(177

7 07

A

Costo de la
adquisicion

Menos:

(17

Almacén de cliente

17 4

Ventas

Precio asignado
a mercancias vendidas

Costo de Ventas

Menos:

Maés Menos:

Menos:

Utilidad Bruta

Gastos de operacién

Utilidad de Operaci6n

Gastos y productos financieros

Utilidad antes de ISR

ISR

Utilidad neta

76



2.2 ESTADO DE RESULTADOS

Por el periodo comprendido del 1o.de enero al 31 de marzo de 199X

Precio de venta

Ventas %
!
Menos: ﬂ

N\ ?
Precio de costo
Costo de ventas

= Utilidad Bruta

Menos gastos de operacion:

(sueidos empieados ventas,

Gastos de venta

pubiicidad, comisiones s/ venta, etc)

(sueldos empleados administrativos,

Gastos de administracion et mitteil ps d5cnAE)

= Utilidad en operacion

Mas/Menos:

(gastos como: Intereses y comisiones

Gastos financieros pagadas)

PI'Odl.lCtOS fmanc1eros {productos como: intereses ganados)

= Utilidad antes de ISR

Peclaracon

Impuesto sobre la Renta anual

= Utilidad después de ISR



3. LAS CUENTAS

El documento que permite llevar la CUENTA y pormenor de los aumentos y disminuciones
que afectan cada partida del activo, pasivo, capital o resultados, se denomina CUENTA:

Las cuentas se clasifican en:

P Activo -
= -""/ $ = .
1.- De balance =~ ~— Pasivo -
e e .
-
e Capital - S e
i . g
e P “Q\ Se utiliza
\“ﬁ una cuenta
_~Deudoras: e “””ﬁ_/,,-/para cada
r - .Costos,gastos, egresos, pérdidas. — partida
2.- De resultados e significativa
. Acreedoras: e

-Ventas, productos, ingresos, ganancias.

Esquema simplificado de 1a cuenta:

Al lado izquierdo se le denomina: | Al lado derecho se le denomina:

— 1 R Haber .

1.- En el debe se carga. | 3.- En el haber se abona.

2.- Con cargos: s 4.- Con abonos:
Aumentan las cuentas de activo | Disminuyen las cuentas de activo
Disminuyen las de pasivo | Aumentan las de pasivo
Disminuyen las de capital Aumentan las de capital

Aumentan las de gastos y costos

| Disminuyen las de gastos y costos

Disminuyen las ventas y productos ' Aumentan las ventas v productos
_Movimiento deudor: | Movimiento acreedor:
Es la suma de cargos en las cuentas, | Es la suma de abonos en las cuentas
La cuenta tiene SALDO DEUDOR. Es de SALDO ACREEDOR, si
si el movimiento deudor supera al i el movimiento acreedor supera al
movimiento acreedor ' movimiento deudor

Una cuenta esta SALDADA o SIN SALDO
si los movimientos coinciden en su monto.
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Las cuentas se clasifican de acuerdo a lo que significan y representan en:

a. ACTIVO: representa bienes y derechos del negocio.
b. PASIVO: representa las obligaciones del negocio.
c. CAPITAL: representa las aportaciones de los duefios del negocio.

En los negocios
0 empresas se

registran:
L
Bienes Aportaciones
Obligaciones
ACTIVO PASIVO CAPITAL
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Capftulo V: Técnica de niveles de andlisis




1

=~ Se puede partir del "0"

IL.METODO DE APRENDIZAJE APLICADO: TECNICA "TOP-DOWN™ (Niveles de analisis)

_/ 0. Concepto
Esquema / general
dela e T —
técnica | 1. Detalle horizontal | | i 2. Detalle horizontal
! Tantos niveles | I
\ 1.1. Detalle como detalle se 2 1. Detalle
descendente { requiera J descendente
N )
Fe A e )
L La técnica se desarrolla a partir de ideas generales o sintéticas, hasta concluir en las de amplio detalle. —I
2. SISTEMAS PARA CONTROLAR INVENTARIOS DE MERCANCIAS . ]
2.1.1. Sistema de inventarios perpétuos (SIP)
Esta considerado como el técnico por excelencia, ya que su
o : orden metédico es muy eficiente para controlar y valuar los
inventarios; ademds, proporciona informacién oportuna de
costos y utilidad bruta, ambos en calculo unitario y total.

21.CONCEPTOS GENERALES
El control de las operaciones de compra y venta de
mercancias, se realiza mediante dos sistemas:

existencias sélo se precisan por conteos fisicos; su bajo costo

2.1.2. Sistema de comparacion de inventarios: (SCI)
Sin control de inventarios propicia mermas considerables y las

operativo es nulo ante los malos manejos. Se divide en:

a).- Procedimiento andlitico o pormenorizado.
b).- Cuenta global de mercancias (en desuso actualmente)

Contenidos _]

-

Cuentas

2.2. INDICE TEMATICO Y NIVELES DE DETALLE (SIP)
[ Moédulos | I
~ ._'4-
B & =] Diagramas ]

I
-]

—_2.4.1.Blogue general |

_ [__Operaciones.

I_S istema
///
2.4, Inventarios.. . . -:-\;"—ii‘ S— Y Esquematica | .
......... perpétuos '*‘\“‘-—-—\\\1 /_)(7
\\\ ~——2.4.3 Blogue en detalle}—’/',,- A
' "{2.4.4 Reg Anal y Valuac'”~ ’ [ Taoias de decision. |
(Registo analicito y valuacion de imventarios)
{ 2.3. INDICE TEMATICO Y NIVELES DE DETALLE (SCI) |
l Sistema. ] [ Médulos ] Contenidos
~{Cuentas
,E.S,TB!oque general L 4
LT "~ |Diagramas ]
_—— {252 Proced analitico | el
N T~ |Operaciones. |
"*-‘~\.L2.5.3. Cuenta global —I T
| Tablas de decision. |

2.5. Comparacion de.
...... . inventarios
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24.SISTEMA DE INVENTARIOS PERPETUOS .
Esquema paraeldesarrollo didactico.

Y s
o
-
241.Bloque general //‘/

Contiene indicaciones sobresalientes el

del sistema de inventarios perpétuos, - > 2412.Cuentas.............

parahmdamentarelan&lisiayesludio, \ ............. esenciales

Se agrega un cuadro sobre las cuentas S

def sistema: esenciales y optativas. \\.,\

S
SSe
\\A‘ZAJ.S.Cuenlas ............
............. optativas
TR /./"’/ ‘\\\ 2

/Compra de \ 242 Esquemitica operacional \.\\ Venta de ‘

\mercancias /. /' Los asientos contables del sistema se \ _~"\mercancias |
R, v i Wy I presentan en forma de diagrama, para \ e M - g
—— =oa [ o ) 3 | e T—

~._ | facilitar la comprensién de los mismos. {
"\ Aparece al final una tabla de decisiones, L~ -~
i \cuyo propésito es de orden sintético y
= s e
./,z// \‘\'\\\‘ . _,/ \\\‘
// ‘\-‘-\\ -

-~ TR - e i S TN
/Cancelacién ./ Cancelacién |
| de ventas /: ' de compras |
2.4.3.1. Cualidades \, /12.4.3.5. Compras de

del sistema, 7 mercancias
2.4.3.2. Cuentas y .\ [243Bloque endetaile /" _~"[2.4.36.Venta de
subcuentas \'x\_“ Se desciende paulatinamente a niveles R, ‘ mercancias
7 “Ide detalle, a partir de temas generales: v -
e Ny naturaieza de |as cuentas, formatos, los b S
2.4.3.3. Cuentas f asientos caracteristicos, procedimientos 2.4.3.7. Cancelaciones
opcionales para control y valuacién de inventarios. de compras y ventas.
.‘/’
2.4.3.4, Asientos 2.4.3.8. Registro
tipicos analitico y valuacion
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241 BLOQUE GENERAL
(Sistema de inventarios perpétuos).

2411. CARACTERISTICAS
DEL SISTEMA.

DISTINTIVAS

Depurados procedimientos de control de inventarios
para lograr aftos niveles de eficiencia operativa.

La tarjeta de almacén por cada articulo, fundamenta
el sistema y facilita la valuacién de las mercancias.

Para control se utilizan dos juegos de tarjetas: unas
para el almacén, las otras destinadas a contabilidad.

Las del almacén sdlo tienen datos sobre unidades,
se agregan valores monetarios a las de contabiliad.

Es superior la inversion y costo de este sistema, con
respecto al de "comparacién de inventarios”

Los beneficios en informacién, seguridad y efciencia
justifican sobradamente la inversién y costo.

Para disefiar e impiantar un sistema de inventarios perpétuos se debe evaluar que los beneficios previstos
superen a la inversién y costos o realizar. En caso contrario la opcién mds préctica es la del procedimiento
analittico o pormenorizado: por ejemplo en inventarios menudos y de bajo precio.

L

2412. CUENTAS PROPIAS DEL SISTEMA l

CUENTA

CLASIFICACION

NATURALEZA

Almacén

Activo

Deudora o saldo deudor

Costode ventas.

Resultados

Ventas

Resuitados

Deudora ¢ saido deudor

Acreedora o de saldo acreedor

2413. CUENTAS OPTATIVASENEL SISTEMA

CUENTA

CLASIFICACION

NATURALEZA

o quoh.rciongi sobre ventas

Resultados

Deudora o saldo deudor

Rebajas sobre ventas

Resultados

Deudora o saldo deudor
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242. ESQUEMATICA OPERACIONAL
(Diagramas de operacidényejemplos).

CARGOS ABONOS )

1.- Asientos para registrar las compras y los gastos sobre compras.

P 1

‘——1 Cuentas | ‘ Contracuentas —
| L = = L
| i ~ L F
[ e e e ¥ (Con efectivo) | I
:—“‘* ALMACEN N\ f"| caja
| — T o — |
. ‘ Alcontado | |
|Nota 1: Al costo de adquisicién se le adicionan los : — \
| - r \ |
lgastos sobre compras, como: fletes, seguros, etc. : ¥d I (Concheque) |
|{(Mayor detalle en el tema "Mercancias en transito™). \ Bancos. J‘{
' l
1_ [
\ E e
, | (Crédito simple) | '
1 : N\ Pl |
? AN /| Proveedores -
| ' A/ |
| - . / A crédito ) [
| g - N
———p» VA ACREDITABLE L — ;

o \ | (Documentado) |
Nota 2: El impuesto at valor agregado (IVA) grava, entre otras, ‘| Docs. por pagar |<--|
la compra y venta de mercancias y no modifica sus valores. :

2.- Ejemplo para registrar las compras y los gastos sobre compras. I

1.- Compra de $1,000.- de mercancia, més flete de $100.- . Se paga con efectivo, que incluye 15% de | V A . (El total es de $1,265.-)
2.- Compra de $5,000.- de mercancia mas flete de $300.- . Pago con cheque, que incluye el 15% de | VV A . (El total es $6,085.-)

3.- Compra de $7,000.- de mercancias mds flete por 400.- que se le adeuda al proveedor, mas el 15% de | V A . (Total de $8,510.-)
4.- Compra de $10,000.- de mercancias mds flete por 1,000.-. Se firma un pagaré mas el 15% de | V A . (Total de $12,650.-)

(Saldos supuestos: para caja $21,000.- y en bancos 57,000.-)

ALMACEN - CAJA BANCOS
1) 1,100 | s) 21000 1265 (1 . s) 57000 | 6,005 (2
2) 5300 | s) 19,735 S) 50905
3) 7,400
4 11,000 '
S) 24800 |
| |
IVA ACREDITABLE ___PROVEEDORES _DOCS.POR PAGAR
1) 165 | 8510 (3 N 12650 (4
2) 795 | - 8510 (S 12,650 (S
3) 1,110 . i
4) 1,650 ;
S) 3,720 f
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3.- Asientos para registrar las devoluciones y rebajas sobre compras.

Car gos. Abonos.

e l i s ~
\ Cuentas — | Contra-cuentas TR
L . l L NPT | |
|

/| (Con efectrvo) (3 -
/1l _caja ‘4- ALMACEN ~|
’/' —— .f"‘ | : v T ——— Y |
( Al contado i |
j s \

N - N ——— : |
":\ ( Concheque) | |
Bancos. ‘r‘ ,
et —— 4 |
[
(Crédito simple) simple) | ' N |
./*‘ | Proveedores < ‘ \ |

N Y : Simae
( Acrédito | 4 4 AcreDTABLE <4

\-‘__4_.,‘_.——’/' "‘-.\ | - |

(Documentﬁd) ; :
. Docs. por pagar 14*
4.- Ejemplo para registrar devoluciones y rebajas sobre compras. r

(Continuacién del ejercicio anterior)
5.- De la operacién No. 2 se devuelve mercancia por $300.-. Se cancela el 15% de | V A . (Por ell total de $345 - se recibe cheque)

6.- El proveedor de la operacién 3 nos rebaja $100.- . Cancelar el 15% de | V A . (El total es $115.-)

ALMACEN o CAJA BANCOS
1) 1,100 300 (5 S) 21,000 1265 (1 S) 57,000 6,095 (2
2) 5,300 | 100 (6 S.D) 19,735 5) 345 |
3) 7,400 | 1 M.D) 57,345 6,095 (MA.
4) 11,000 | sD) 51250 |
MD) 24800 | 400 (MA |

S.D) 24,400 ‘

IVA ACREDITABLE PROVEEDORES  DOCS.POR PAGAR
1) 165 G 8 115] 8510 (3 12650 (4
2) 795 | 15 (6 MD) 115 8510 (MA 12650 (S5
3) 1,110 | 8,395| (S
4) 1650 |
M.A) 3720 60 (MA
S.D) 3660 |

Significado de siglas:
M.D = Movimiento deudor. |M.A=Movimiento acreedor
S. D = Saldo deudor. S. A = Saldo acreedor.




| CARGOS ABONOS 3

[ 5.- Registro de las compras fuera de plaza (Mercancias en transito) y los gastos adicionales incurridos.. 1
. 1 l
‘ Cuentas ’ : L Contracuentas | |
‘ A (Con efectivo) | |
MERCANCIAS EN TRANSITO | /| Caja ,4—‘
o el S o o =
| N s N l
. ‘ Al contado A
ota 1: El costo de las compras fuera de plaza se integra / e \ ]
ulatinamente: al costo de adquisicién se le adicionan los N i | (Concheque)
Gastos sobre compras, tales como: fletes, segures, impuestos Xk A N Bancos. '{J
- L 4 e e i igpuigsinet !
Pduanais. etc., que se van incurriendo por el trénsito de la : I
mercancia, del almacén del proveedor, hasta el aimacén propio. N l
| A F N /1 (Crédito simple) | |
’ Vi & //} ! Proveedores I‘hl
ota 2: El IVA no modifica los valores de las compras pg h e Y ‘
. fuera de plaza, es decir no afecta el costo. ‘\ A crédito 1 |
| i T\
’%--H [VA ACREDITABLE 4 \ | (Documentado) | ‘
: | Docs. por pagar :*—'
"""""" [ 6.- Registro de las compras fuera de plaza, cuando llegan al almacén. _!
e SEXTGON (Abonos) -
——|Cuenta A] Contracuenta 3
| == ‘
| fu= 3
| _ALMACEN i‘ ; — > MERCANCIAS EN TRANSITO i

Al recibir la mercancia, el saido integrado por i costo de adquisicién mas gastos adicionales,
se carga al "Almacén” con abono a "Mercancias en transito”, para saldar esta cuenta.

7.- Registro de compras fuera de piaza. (Los saldos son de operaciones anteriores).

1.- Compra a crédito fuera de plaza, por $5,000.-, mas 15% de IVA. 4.- Pago con cheque $200.- mas IVA al 15%, pensién-aimacenaje.
2.- Flete pagado con cheque por $1,000.-, mds 15% delVA. 5.- Estibaje adicional $100.- pagado con cheque, més 15% de IVA.
3.- Cheque de $300.- mas 15% de IVA, dei segure contra dafics 8.- Se recibe la mercancia y con cheque se le liquida al proveedor.
MERCANCIAS EN TRANSITO. IVA ACREDITABLE B ANCOS
1) 5,000 | 6600 (6 S.D) 3,660 S.D) 51,250 | 1,150 2
2) 1,000 | / 1) 750 ‘ Ms @
3) 300 i 2) 150 !; 230 4
4) 200 | 7 3) 45 ; 115 5
2 100 | 4 30 | 870 (6
M.D) 8600 | 8600 (MA 5) 15 MD) 51250 7500 (MA
La cuenta quedt saidada. s.0)| 4650 $D) 43660 |
ALMACEN PROVEEDORES

SD) 24400 , 8) 5750 | 8395 (SA

8) 6,600 ' 5750 (1

[s0) 31000 | M.D) 5750 | 14,145 (MA
' __83%5] (SA
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[ 8-Asientos para registrar las ventas. _I
(Cargos) ia).-Por el precio de venta: { {Abon os)

| Cuentas

' Contracuentas I— —
| S J H s ]

7 (Con efectivo)

/L__caja |

| (Crédito simple)

.
/ |

|
/| ctientes.<f!
/) V] |

ram—_t . / |

» / I ‘— 1
( A crédito ! w ’ IVA POR PAGAR.
\\. = 5 | |
sl Dol e . , .
% | (Documentado) i : Nota: El [VA retenido al cliente no afecta el precio
\| Docs. por cobrar i‘» ya que es compensable con el pagado en compras
(Cargos) Eb].-Por el costodelaventa (Abon os)
T_?[L Cuenta | 1 Contra-cuenta R

(Costo de ta mercancia vendida)

‘ COSTO DE VENTAS |

Nota: Se carga a la cuenta de costo de ventas, que es de resuitados deudora, porque es deductiva de Ia
de ventas, de naturaleza acreedora.La diferencia entre ambas representa la utilidad bruta o la pérdida bruta.

(Salida de la meroanci"a:al costo)
ALMACEN i

L

o |

9.- Ejemplo para registrar las operaciones de venta de mercancias. (Saldos de operaciones anteriores).

1.- Ventas en mostrador por $4,000.- mas VA 15%. Costo $1,700.- 3.- Venta a crédito de $9,000.- , mas VA, el costo es de $4,000 -,
2.- Venta de $7,000.- mas VA 15%, (total a bancos). Costo 3,300 .-

4.- Venta documentada por $8,000.-, mds [VA 15%. Costo $3,850.-.

COSTO DE VENTAS ] C A JA A VENTAS
1b) 1700 | sD) 19,37l 4000 (1a
2b) 3300 | 1a) 4,600 7000 (2a
3b) 4000 | so__ 23975 | 900 (a
4b) 3850 | | N | 8000 (4
SD) 12850 | __BANCOS . . | 28000 (SA
‘ S.D) 43,600
| 2a) 8,050|
_____ALMACEN IVA POR PAGAR
sD) 31,000 1700 (1b __CLIENTES 800 (1a
3300 (b 3a) 10,350 | 1050 (2a
| 4000 (3 so__ 10380 | 1350  (3a
| 3850 (40 ; - | 1200 (4a
MD) 31000 | 12850 (MA DOCS.POR COBRAR | 4200 (sA

SD) 18,150

4a) 9,200
SD) 9

!

86




I 10.- Asientos relativos a devoluciones y rebajas sobre ventas. _1

(Cargos) a).-Reducciénocance!adﬁnd-clpreciodove.ma. (Abon os)

— 1 3 [ 1
—— Cuentas | ; Contra-cuentas ! l
J H | =
: |
— /| (Conefectivo) | }
VENTAS AN /{L Caja
I eerd] \, /
b y )‘/—”_f __—‘-__‘\ ‘/
( Al contado
| <« A
’ 2 : ( Con cheque ) | I
i \ Bancos. @
|
!
’ ‘ i ! /| (Crédito simple) |
! ‘ Proveedores ‘-ﬁ
3 g / |
| 4 '
| / = /
; ; oy __ Acrédito } !
ﬁIVA POR PAGAR v ~—\ E
l \ (Documentado) | |
\_Docs. por pagar [«
(Cargos) b).- Reduccién o cancelacion del costo de ventas. (Abon os)
——1Cuenta | r Contracuenta } ]
‘ i |
| H |
‘\ (Entrada de fa mercancia al almacén) _ (Cancelacién del costo de ventas) '
| E LMACEN ' —Jp» COSTO DE VENTAS | |

Nota: El costo se cancela sélo en las devoluciones de ventas,
ya que las rebajas afectan unicamente al precio de venta

11.- Ejemplo para registrar devoluciones y rebajas sobre ventas. (Saidos de _operaciones anteriores).

1.- Devolucidn de venta de menudeo $400.-, IVA 15%: costo 180 .- 13.- Devolucién pagada con cheque por $500.- IVA 15%.Costo 220
[_ 2.- Rebaja concedida a un cliente por $200 - mas IVA 15%, ta operaci6n original fue a crédito. ]
COSTO DE VENTAS . TN g A VENTAS
S.D) 12850 | 180 (1b s.D) 23,975 460 (1a fa) 400 | 28,000 (S.A
20 (3b | 2a) 200 ‘%
s.o)[ 23,515} 7 3a) 500
MD) 12850 | 440 (MA MA) 1,100 | 28000 (M.A
S.D) 12410 | ____BANCOS 3 {26,900 (SA[
- __sD) 51650 575  (3a
___ALMACEN
sD) 18150 | . s.0) 51,075 IVA POR PAGAR
1b) 180 | 1a) 60 | 4200 (SA
3b) 220 | CLIENTES 2a) 30 |
5.0 18,550 | S.0) 10,350 230 (2a 3a) 75
I == = _ MA) 165 4200 (MA.

S.D) 10,120 I l4.035 (S.A. |
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12.- TABLA DE DECISIONES DEL SISTEMA DE INVENTARIOS PERPETUOS.

— A b o n o s —
Operaciones Forma [Cargos Caja/Bcos. DxC [Cites |Am vaA DxP [Prov Cvta |lvxP |Vtas
Efectivo_|Almacén 1| 1
Compras Efectivo iva Acredita L ! | | |
y Cheque Almacén | | | 1 ’ [ [
gastos Cheque Iva Acredita i Ll Lo ; f
sobre Crédito Doc  |Almacén ‘ | | [
compras Crédito Doc |Iva Acredita } { i ' {l_!\
Crédito Sim. |Almacén ] . 1 ‘ Il |
Crédito Sim. {Iva Acredita I L
Devoluciones y Efectivo Caja 1 — i 1 ‘, ; [ !
rebajas sobre Cheque Bancos I I 1 | | |
compras Crédito Doc |Doc xpagar || I | ’ % - ' |
Crédito Sim. | Proveedores . 1 L . [ 1
Ventas Efectivo Caja ‘ ‘ i [ q—
a).Registro del precio |Cheque Bancos i ‘ [ L E [ l“ 1
de venta Crédito Doc  |Doc por Cob | " ‘ | ' +
Crédito Sim. |Clientes ‘ ' \ (i
b). Costo de la mercancia vendida |Cos d'ventas i | [ I
Efectivo Ventas [ 1 . I | | [ _
Efectivo IVA x pagar T | ] |
Devoluciones y Cheque Ventas I Il | | ' T
Rebajas sobre Cheque IVA x pagar (L1} | ] | 1 | B
ventas Crédito Doc | Ventas ur 7 ] I l i
a). Precio de venta  |Crédito Doc |IVA x pagar ? L [ [ ' ]_
Crédito Sim |Ventas i |
Crédito Sim _|IVA x pagar i L1__+_' { |
b).Mercancia recibida por ventas Almacén | { | | L . | 1
canceladas (precio de costo) IVA Acredita | r | ‘ (L
} Caja/Bcos. Dx C [Cltes | Alm IVAA|DxP Prov CVta [lvxP \tas
Cargos ‘ we A& B O N O & =

Significado de siglas y abreviaturas:
Crédito Doc = Crédito documentado.
Crédito Sim. = Crédito simple.

Doc por Cob = Decumentos por cobrar.

Doc x pagar (0 "D x P") = Documentos por pagar.

IVA = Impuesto al valor agregado,
IVA Acredita (o “IVA A") = VA acreditable.
IVA x pagar (o"lv x P") = IVA por pagar.
Cos d'ventas (o “CVta") = Costo de ventas
Bceos. = Bancos.
Cltes.= Clientes.

Alm. = Almacén
Prov = Proveedores.
Vtas. = Ventas.

Ejemplos sobre el uso de la tabla:
Cargos
1.- Compra de mercancia con efectivo.

Abonos

Caja
Caja

" Almacén "  (Ubicarse en la columna de caja)
" IVA acreditable”

>

2.- Compra de mercancia a crédito simple.

Proveedores
Proveedores

“ Almacén“ (Ubicarse en la columna de P_roveedi»
" IVA acreditable”

En sintesis:
Bajo el titulo de CARGOS se listan las opciones de cada operacion.
Los ABONOS se ubican en la columna y en el recuadro respectivo.
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| 243.BLOQUE EN DETALLE |

2.4.31. 1.- Sistematizacién operativa de los inventarios, mediante controles eficientes y funcionales.

Cualidades |2-Fundamento prudencial para lograr éptimos resultados, en la compra y venta de mercancias.

del 3.- Informes perfodicos, objetivos y oportunos; sobre las existencias en el almacén.
sistema 4.- Precision del costo unitario y total, para calcutar la utilidad bruta unitaria y la global.
{ 2432.Cuentas y subcuentas propias del sistema |
= e i ___‘\_""‘_ ’,//V’ ‘-“—“‘--.\__
Cuentas | Almacén | [Costo de ventas . | |[Ventas
Subcuenta Tarjetas de almacén. TeTrice_ta—s» auxiliares de costos. o Tarjetas auxiliares de Vtas.

Nota : Elformato esencial de la cuenta de mayor es:

Fecha (Ref)| Descripcién de las contra-cuentas. Debe Haber Saldo
(
( 1
,._.J._f’“]'“\———\_\ __L/ il T e
e I ey S Pt
- \ s St N = ko i
\ I
( \ -
J Movimientos y saido del folio.
(La abreviatura "Ref." significa: Referencia o nimero del asiento).

(Los formatos de las tarjetas de almacén y las de auxiliares, aparecen en la pagina No. 98)

| Al maceéen . |
Objetivos de control administrativo. Clasificacion contable-financiera.
Controlar de manera eficiente los inventarios de mercancias. Cuentade...

activo cirulante.
Obtener las cifras de control en la toma de inventarios fisicos.

{ Naturaleza del saldo .

Detal!ar en tarjetas de almacén: entradas salidas y existenclas. Es de naturaleza deudora,
es decir,
Dar Informacién veraz, razonable y oportuna de las existencias. su saldo es deudor
e Almacén.
i __Dbebe | Habver ____

(Esquema de mayor) <:: Con cargos aumenta Con abonos dismunuye

(Tambien conocido \‘\-\‘

como cuenta " T ") e . Secarga por Se abona por:

Costo de la mercancia comprada. Coste de la mercancia vendida.
Mercancias devueltas por el cliente. Cevoluciones de mercancias o rebajas.

| El saldo es deudor. |

I Observaciones ]

[iu saldo es deudor porque el movimiento geudor (suma de cargos) supera al movimiento acreedor (suma de abonos).

El impuesto al valor agregado (IVA) grava, entre otras, la compra y venta de mercancias y no modifica sus valores.
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| Costodeventas . |

Objetivos de control administrativo. Clasificacién contable-financiera.

Precisar el costo de la mercancia vendida. Cuentade...

resultados deudora.
Reglstrar los ajustes de las mermas razonabies.

Naturaleza del saldo .

Informar sobre el costo de ventas de cada operacion Es de naturaleza deudora,
es decir,
Fundamentar el cdiculo de la utilidad bruta unitaria y total. su saldo es deudor

Costo de ventas.

—nBebe cHAabey
Con cargos aumenta Con abonos disminuye
Se carga por: Se abona por:
Costo de la mercancia vendida Devoluciones del cliente, por el costo.

I_EI saldo es deudor. ]
T

] Observaciones: 1
L Su saldo es deudor parque el movimiento deudor (suma de cargos) supera al movimiento acreedor (suma de abonos).
| V e ntas . |
Objetivos de control administrativo. Clasificacién contable-financiera,
Registrar las mercancias vendidas, al precio de venta. Cuentade...
resulfados acreedora.

Registrar las devoluciones y rebajas sobre ventas.

Naturalezadel saldo .

Precisar el precio de venta unitario y total por cada operacion. Es de naturaleza acreedora,
es declr,
Facilitar el célculo de la utilidad bruta unitaria y total. su saldo es acreedor

Ventas

. L D SN T 1Y
Con cargos disminuye Con abonos aumenta
Se carga por: Se abona por:
Devoluciones del cliente. E! importe de las ventas.
Rebajas sobre ventas. ( A crédito o al contado )

l E!l saldo es acreedor ]
[
1
1
1
1
:' Observaciones: ]

L Su saido es acreedor porque el movimiento acreedor (suma de abones) supera al movimiento deudor (suma de cargos).




_—12.433.Cuentas opcion

ales del sistema

= i

- Cuentas T iy
[___ Devoluciones sobre ventas 14— TP Rebajas sobre ventas ]
T Subcuentas ‘//-"'_—
arjetas auxiliares)

{ Devoluciones sobre ventas |

Objetivos de control administrativo.

Clasificacion contable-financiera.

Conocer las causas de cada devolucion

Corregir el origen de las deficiencias.

Verificar accciones corractivas.

Registrar las devoluciones separadas del registro de ventas.

Cuentade...
resuftados deudora.

Naturalezadel saldo .

Es de naturaleza deudora,
es decir,
su saldo es deudor

Devoluciones sobre ventas

S22 L e— RS
Con carges aumenta la cuenta Con abenos disminuye
Se carga por: Se abona por:
Devoluciones del cliente. El traspaso a fa cuenta de ventas.
[ El saldo es deudor antes del traspaso
I
1
| La cuenta queda saldada (saido: $0.00) despiies del traspaso. |
I
r Observaciones: l

[Su saido es deudor, antes del traspaso, porque el movimiento deudor (suma de cargos) supera al movimiento acreedor (suma de abonos)

[ Rebajas so

bre ventas |

Objetivos de contral administrativo.

Clasificacion : contable-financiera

Registrar las rebajas separadas del registro de ventas.

Corregir las desviaciones incurridas.

Verificar que se otorguen de acuerdo a pianes de promocién.

Precisar las otorgadas por mercancia o servicio deficiente.

Cuentade...
resuftados deudora.

Naturaleza del saldo .

Es de naturaleza deudora,
es declr,
su saldo es deudor

Rebajas sobre ventas
e L2 Y e By 511 S
Con cargos aumenta la cuenta Con abonos disminuye
Se carga por: Se abona por:

Las rebajas concedidas al cliente.

El fraspaso a la cuenta de ventas.

| Ef saldo es deudor

antes del traspaso ]

1
|

1 La cuenta queda saldada (saldo: $0.00) despiies del traspaso. |

F

Observa

Bu saldo es deudor, antes del traspaso, porque el movimiento deudor (suma de cargos) supera al movimiento acreedor (suma de abonos).

ciones: l
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ks 2434. Asientos caracteristicos : ]
Registro de los asientos en “esquemas de mayor™:
Contablizacién sintética. (La andlitica aparece de la pagina en adelante).

1.- Operaciones de compra de mercancia: (Incluye el registro del IVA al 15%)
(Saldos supuestos: para caja 7,000 y para bancos 35,000)

Registro de una compra, cuyo costo es de $1,000.- y el IVA por $150.-, ya la que la tasa es del 15%.

Analisis de la operacion: (Arbol de decisiones)

Acciones principales: (Cargos) (Abonos) Opciones de pago:
1).- Entran mercancias al almacén (Caja). 1).- Con efectivo de caja.
por el costo de adquisicion. (Almacén)
......................... CHanEDY) - i
2)- ElIVAcausado alatasavigente,. (1. V. A . |
(Por ley es acreditable). acreditable ) (Proveedores).  3).- Crédito sin documentos:

Asientos en "esquemas de mayor”

Acciones principales (cargos).

De una a cuatro opciones (abonos)
(Sin excepcién se afectan dos cuentas).

(Pueden ocurrir aisladas o combinadas).

Una: Por el aumento de activo en mercancias (almacén)

C aja
I S) 7,000 1,500 (1
Almacén .
1) 1,000 sl
\\\L.._
\\\\\ / Bancos
e g §)  35000- [  1500- (1
“‘\L:_:_r_‘_ri—r—r—r— =,
Los cargos se corresponden, con el
abono a la cuenta que proceda, a la
forma de pago convenida.
N
Otra: Para registrar el [VA: /,/ e - \ Proveedores
\ - - i ST
‘ - i - \‘\‘\
IV A, acreditable ™
1) 150}~ P
Documentos por pagar
1,500.- (1
Nota importante:
Las rebajas que otorga el proveedor, por lo general las disminuye del precio original, asi el neto
resultante es el costo de adquisicién; el cual es la base para caicular el IVA. Si la rebaja es
posterior a la factura, dicho descuento se tratara contablemente como una devolucion.
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2.- Devolucién de mercancias al proveedor: (Afectando el registro del IVA al 15%)

( Continuacién de la operacién anterior )

Registro de una devolucién del 10% sobre el costo de $1.000.- y cancelacién del [VA correspondiente.

De una a cuatro opciones (cargos)
(Pueden ocurrir aisladas o combinadas).

Anélisis de la operacién: (Arbol de decisiones)

Opciones basicas.

(Cargos)

(Abonos) Afectaciones por la devolucion:

1).- Si el proveedor regresa efectivo
2).- Si el proveedor entrega cheque

3).- Cancelaci6n parcial del
crédito sin documentos

4).- Disminucién parcial del
crédito documentado.

(Caja)

........................ .

( Almacén )

Dancoy

(1. V. A.
acreditable )

(Proveeﬂgl__gres)

(Documentos por pagar)

1).- Salen mercancias del almacén
por el importe de la devolucién.

2).- Se cancela parte del IVA causado
en [a operacion original.

Repercusiones invariables (abonos).
(Sin excepcion se afectan  dos cuentas).

e
Caja Una: Por la disminucién del activo en mercancias (almacén)
s) 7,000 1,500 (1
2) 165 Almacén.
[ 7aesf. 1500 1) 1,000 150- (2
S) 5,665 S) 850 /
Bancos
S) 35,000 1500 (h
2) 165[ e
[ 35165 1,500 . El cargo se hard a la cuenta derivada /
s) 33,685 7/ de los términos convenides. Los abonos
yd /_/' cancelan parte de la operacién original ff'
Otra: Para registrar el IVA:
Proveedores .
2) 165} 1,500 (1 .
1,335/ IV A acreditable .-
1) 150 15 (2
S) 135
Documentos por paaar
2) 165/ 1,500 (1
1,335

Nota: aparecen los movimientos criginales, para
compararios contra los efectos de la devolucién.

93



2435. Ejercicio sobrecompras y devoluciones :

1. Operaciones del periodo :

(Saldos supuestos: para caja 7,000 y para bancos 35,000)

1.- Compra a crédito con importe de 10,000.00; el IVA es del 15%.
2.- Compra por $15,000.00 se paga con cheque, el IVA es del 15%.
3.- De la operacién No. 1, se devuelven $2,000.00 (cancelar el [VA).
4.- Compra por $1,000.00, mds IVA, que se paga con efectivo.

5.- Bonifican de la operacién No. 2, con cheque, $1,500.00 mas IVA.

6.- Compra de $30,000.00, mas VA Se firma pagareé.

2. Registro de las operaciones en asientos de diario:

Descripcion del asiento. Debe Haber Descripcién del asiento. Debe Haber
...... Asiento nimero 1. . . . .. ......Asientonimero 4. ... ..
Almacén. 10,000 Almacén, 1,000
VA por acreditar. 1,500 IVA por acreditar. 150
Proveedores. 11,500 Caja 1,150
Sumas. 11,500 11,500 Sumas. 1,150 1,150
Compra a crédito y registro del 15% de IVA. Compra pagada con efectivo y registro del [VA.
(Puede observarse que el impuesto al valor agrado (iVA), no afecta el costo ya que es compensable con el retenido en las ventas).
Descripcién del asiento. Debe Haber Descripcién del asiento Debe Haber
...... Asiento nimero 2. . .. .. . .....Asientonimero5. .. ...
Almacén. 15,000 Bancos. 1,726
IVA por acreditar. 2,250 Almacén. 1,500
Bancos 17,250 VA por acreditar. 225
Sumas. 17.250 17,250l Sumas. 1,725 1,725
I
Compra pagada con cheque y registro del IVA al 15% "Rebaia del proveedor y cancelacién del {VA.
Descripcion del asiento. Debe Haber Descripcién del asiento, Debe Haber
...... Asiento nimero 3.. . . .. ......Asientonimero 6. . .. ..
Proveedores. 2,300 Almacén, 30,000
Almacén 2,000 IVA por acreditar. 4,500
VA por acreditar 3004 Proveedores. 34,500
Sumas. 2,300 2,300]| Sumas. 34,500 34,500

Mercancia devueita de la Op. 1 y cancelfacién de IVA.

|(Mercancia cubierta con pagaré que incluye el VA,
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3. Registro de los asientos en "esquemas de mayor™.

Almacén. |V A por acreditar
1) 10,000 2,000 @ 1) 1,500 300 3
2) 15,000 1,500 (s 2) 2,250 25 (5
49 1,000 4) 150
6) 30,000 6) 4,500
(Movim) | 56,000 3,500| (Movim) | 8,400 525)
Sdo. deud' 52,500 Sdo. deud' 7,875
Caja Bancos
S) 7,000 1,150 (4 S) 35,000 17,250 @
(Movim) | 7,000 1,150{ 5) 1,725
Sdo. deud' 5,850 (Movim) [ 36,725 17,250
Sdo. deud" 19,475
Proveedores Documentos por pagar
3) 2,300 11,500 (1 34,500 6
L 2,300 11,500]  (Movim) 0 34,500]  (Movim)
9,200 Sdo. acre’ 34,500 Sdo. acre’

Abreviaturas: I

(Movim’)= Movimientos, sea deudor o acreedor

Sdo. deud'= Saldo deudor

Sdo .acre'= Saldo acreedor

Si se requiere el registro formal en cuentas de mayor analizar la muestra siguiente: (sélo para el almacén).

Notas:

Cuentade mayor : Almacén. |

Afo 1999
Fecha (Ref) Descripcién de las contra-cuentas. Debe|Haber|Saldo
Dic.24( 1 |De varios a proveedores. 10,000 10,000
Dic.26 ( 2 |De varios a bancos. 15,000 25,000
Dic. 27( 3 |De proveedores a variocs. 2,000 23,000
Dic.29( 4 |De varios a caja. 1,000 24,000
Dic. 30( 5 |De bancos a varios. 1,500 22,500
Dic. 31 ( 6 |De varios a documentos por pagar. 30,000 52,500

( Movimientos y saldo anual 56,000 3,500 52,500

{

{

1).- Aplique el mismo formato para las otras cuentas:
2).- Cuando se indica: "De varios" .. "a varios", respectivamente, intervienen mas de un cargo o mas de un abono.
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2436. Operaciones de venta de mercancias

1.- Registro de una venta por $7,000.-, mis IVA, asi como el respectivo costo de $4,000.- ( Continuacién ).

2.- Andlisis de la operacion: (Arbol de decisiones)

| a).- Registro del precio de venta

-

(Abonos) Aspectos consecuentes:

Opciones para el cliente. (Cargos)
1)- Siel cliente paga con efectvo | (Caja) |
(Ventas)
2).- Si el cliente paga con cheque {Bancos)
3).- Crédito no documentado: ([Clientesy(l. V. A.
por pagar )

4).- Crédito documentado:
con pagares o letras de cambio (Docs. por cobrar)

1).- Registro dei precio de venta
como actividad ganancial.

2).- Se le retiene al cliente el
IVA. causado.

Accionr

I b).- Registro del precio de costo |

adical; (Cargo)

(A bono) Aspecto complementario:

1).- Registro del costo de ventas
contraria a la actividad ganancial.

(Costode
(ventas)

(Almaceén)

1.- Salida de mercancia al costo.

3.- Resolucion en esquemas de mayor
a).- Registro del precio de venta

De una a cuatro posibilidades (cargos)
(Pueden ocurrir atsladas o combinadas).

Repercusiones invariables (abonos).
(Sin excepcion se afectan dos cuentas).

Caja Una: Por el precio de venta
S) 5,850 Vent as
1) 8.@ 7.002
\ -
\__\\ i
Bancos T~ Elcargo se har4 a la cuenta derivada //"/
S) 19,475 ///de los términos convenides. Los abonos (\/
1) 8,050 oy " registran el precio de venta y el [VA \\_
7,/"'/1 / N
clientes,--'/' \
1) 8,050} Otra: Para registrar el IVA retenido.

g
Documentos porcobrar

1) 8,050

Cotabilizacion de los resultad
Costode

( Esquemasdemayor )
b).- Registro del precio de costo

IV A por pagar..

1) 1,050

os deudores.
Ventas .

1) 4,000

Salida de mercancias del aimacén al precio de costo,
Almacen.

52,500 4,000 1y
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2437. Devoluciones sobre venta de mercancias .

1.- Registro de una devolucién de $1,000.-, mas VA, asi como el respectivo costo de $600.- (Continuaci6n).

2.- Andlisis de la operaci6n: (Arbol de decisiones)

[ a). Registro de la cancelacion del precio de venta | ]
Acciones fundamentales: (Car gos) (Abonos) Opciones del cliente.
(Caja) 1).- Entrega de efectivo al cliente
1).- Registro del precio de venta (Ventas)
como actividad ganancial. (Bancas) 2)-Entrega de cheque al cliente
2).- Se le retiene al cliente el (1. V. A Clientes) 3).- Disminucién del crédito no documentado:
IVA. causado. porpagar)
{Oocs. por 4).- Crédito documentado con pagarés o letras.
Cobrar)

Accion fundamental:

I b).- Registro de la cancelacion del costo |

(Cargo) | (Abono) Aspectoconsecuente:

1.- Entrada de mercancia.

(Almaceén)|(Costo de 1).- Cancelacién del costo de ventas

(ventas)

13.- Resolucion en esquemas de mayor

[ a).- Registro de la cancelacion del precio de venta l

Acciones invariables (cargos).

(Sin excepcién se afectan dos cuentas).

De una a cuatro posibilidades (abonos)
(Pueden ocurrir aisladas o combinadas).

Una: Por el precio de venta Caja
Vent as S) 5,850 1‘150/ (2
2) 1,000 7,000 1) 1) 8,050 G
T~ 7~
\\_\\ g
T Py [
“—__Los cargos cancelan parciaimente la Bancos
_ventayefIVA. Los abonos registran -~ 134751 1,150 @
" las opciones del cliente. : 8,050
) p B N . y
o ..\“‘ s \\
Clitentes.
Otra: Para registrar el /A retenido. 1) 80s0] 1,150 @
IV A por pagar, \,
2) 150 1,050 1) T
Documentos por cébrar
1} 8,050 1,150 2
.............................................. (Esquemas e
| b).- Registro de la cancelacion del costo
Entrada de la mercancia. Cancelacitn proporcional del costo.
Almacén. Costode Ventas .
s) 52,500 4,000 1) 1) 4,000| 600 2)
2) 600

97



2.4.4. Registro analitico de la compra-venta y valuacion de inventarios

s _Unidades
[Tarjetas auxiliares | Movimientos en: il
deaimacen T Valores
“|( contiene ) ‘ % __Entradas
[ - Costos unitarios: ri
» " salidas
2.4.4.1. El registro analitico de o i Tarjetas auxiliares [ Costos y __— Unitarios
la compra-venta de mercancias ‘——-— . de costos. i il
se divide en tres auxiliares. b ( contiene ) - volimenes: N
b T 2 T Totales
Tarjetas auxiliares __— Precios __—Unitarios
: de venta y '
“. volumenes: =
" Totales
2442 Tarjeta auxiliar Cuentade mayor: Almacén.
Anicum: .................................................................. C|ave de 1nvenu"°:
LocahzaC'dn p— L LT L L L T T T T RS RRSAP - U n ! d a d Mlnlmo‘SA .....
Periodos de verificacion fisica: T Maximos:
Referencia UNI DADES Costos V ALORES
Fecha (Op.)] Entradas Existencias Salidas Unitario Promedio. Debe Haber Saldo
(
(
(
( . L — L
( Lo Y e R
S et - = o S a
Notas: 1.- La abreviatura "Op." significa "niimero de 6peraci6n" G |
2.- Se utiliza una tarjeta por articulo y en algunos casos para cada lote.
2443 Auxiliar . [Cuenta de mayor: Costode ventas
Fecha (Op)| Concepto Costo Unit. Unidades Debe Haber Saldo
(
(
( e,
( = e
( g S L )
2444 Auxiliar . Cuentade mayor: Vent as
Fecha (Op)] Concepto Costo Unit. Unidades Debe Haber Saldo
(
{
> ( A
3 \.,\( ),) ————— _—— e —
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Siglas l Concepto y significados .

/ "Primeras entradas primeras salidas”

_~PEPS  /  Lamercancia se vende siguiendo el orden de
e \_  entrada, para agotar lote por lote. Asf, el costo
A "\ unitario asignado es de a entrada més antigua.
2 .
e ;
P /' "Uttimas entradas primeras salidas”
2.4.4.5. Procedimientos para A UEPS / Lamercancia se vende dando salida a la compra
valuar los inventarios: N . més reciente. Asi, el costo unitario aplicable es el
\ "\ de la Gitima entrada, hasta agotar lote por lote.
O R )
NN g /
W\ "~ PPP / "Precio (Costo) promedio ponderado®
L o / Independiente al orden de salida de los lotes, las
\ ‘ L) CPP |  exstencias se valuan dividiendo el sakdo en $,

\ ' entre las exisencias en unidades.

"Precio de reposicién o de mertado”

‘. PREM / Se aplican promedios ponderados (PPP) y al final

En Ia practica se elige el que mayores ventajas representa para la empresa, pero
en cualquier caso, el procedimiento debe ser consistente. (Principio de consistencia).

2446. Ejerciclo sobre operaciones de compra-venta.

(Se aplicardn los cuatro procedimientos de valuacién de inventarios, utilizando las tarjetas auxiliares de almaceén, costos y la de ventas.)

Operaciones del primer semestre:

Meses: Compras Costo Unit. Ventas Pre.dVta U Meses: Compras Costo Unit.

Operaciones del segundo semestre:

"\ del ejercicio se comparan contra los de reposicidn
\ o0 de mercado y la diferencia resultante se ajusta.

\
/

Ventas Pre.d'Vta. U
Enero 100 12.00 0 Julio 60 16.00 50 25.00
Febrero 0 0.00 80 18.00 Agosto 90 17.00 80 26.00
Marzo 70 13.00 0 Septiembre 0 0.00 20 27.00
Abril 0 0.00 0 Octubre 20 18.00 (o}
Mayo 80 14.00 40 21.00 Noviembre 30 19.00 70 28.00
Junio 40 15.00 60 23.00 Diciembre 10 20.00 0

&

Sumas | 290 I ] 1 I Sumas | 210 |

Notas: 1.- Valuar las operaciones anteriores con fos cuatro procedimientos.
2.- Los precics de repesicién o de mercado se listan en seguida:

Precios de reposicién o de mercado:

Meses: Caosto Unit. Meses: Costo Unit,
Enero 0.00 Julio 16.00
Febrero 13.00 Agosto 17.00
Marzo 0.00 Septiembre 18.00
Abril 0.00 Octubre 0.00
Mayo 14.00 Noviembre 19.00
Junio 15.00 Diciembre 0.00

99

] 220 I

o\ 04



1.- VALUACION APRECIO DE PRIMERAS ENTRADAS PRIMERAS SALIDA S

(PEPS) a)-R egistroentarjeta auxiliar de almacén,

Articulo: Bobinas afto voitaje Clave de inventario:

Localizaclén: Zona 4 [Umdad: Pieza Minimos: 50
Periodos de verificacién fisica: Bimestral, Méximos: ) ?50 7
Referencia UNI DADES Costos V ALORES

Fecha (Op.)| Entradas Salidas Existencias Unitario Promedio. Debe Haber Saldo
Ene 15 ( 1 100 100 12.00 1,200.00 1,200.00
Feb28 ( 2 80 20 12.00 960.00 240.00
Mar 15 ( 3 70 90 13.00 910.00 1,150.00
May 10 ( 4 20 70 12,00 240.00 910.00
May 10 ( 4 20 50} 13.00 260.00 650.00
May 15 ( 5 80 130 14.00} 1,120.00 0.00 1,770.00
Jun15 ( 6 40 170 15.00 600.00 2,370.00
Jun30 (7 50 120 13.00 650.00 1,720.00
Jun30 ( 7 10 110 14.00 140.00 1,580.00}
Jul15 ( 8 60 170 16.00 960.00 2,540.00
Jul3t (9 50 120 14.00 700.00 1,840.00
Ago 15 (10 90 210 17.00 1,530.00 3,370.00
Ago 31 (11 20 190 14.00 280.00|  3,090.00
Ago 31 (11 40 150 15.00} 600.00|  2,490.00
Ago 31 (11 20 130 16.00 320.00 2,170.00
Sep30 (12 20 110 16.00 320.00 1,850.00
Oct15 (13 20 130 18.00 360.00 2,210.00
Nov 15 (14 30 160 19.00' 570.00 2,780.00
Nov 30 ( 15 20 140 16.oo| 320.00  2,460.00
Nov 30 (15 50 90 17.00 0.00 850.00 1,610.00
Dic 15 (16 10 100 20.00 200.00 1,810.00
Sumas 500 400 100| 745000/  564000{  1,810.00

bl.-Explicacién grafica del procedimiento:

Lotes |(No delote)|ta Salida. |2a Salida  |3a Salida |4a Salida |Sa. Salida  [6a. Salida |7a Salida |Lotes Exist
100y, a $12 (to.) ||80u.a$12 [20u a$12 : Lote1
Total $1,200 |Total $960 |Total $240 agotado
70u. a$13 (20.) ' 20u a$13 [S0u a$13 Lote?2
Total $910 Total $260 |Total $650 agotado
80u. a$t4 (Bo) | _ 10u a$14 |SOu a$14 |20u a$14 Lote3
Total $1,120 } Total $140 |Total $700 |Total $280 ! agotado
40u. a$15 (40) | | i f i 40u. a$15 Lote4
Total $600 . Total $600 agotado
60u a$16 (50.) , ; 20u a$16 [20ua$t6 [20uas$i8 | Lotes
Total $960 | § Total $320 |Total $320 |Total $320 | agotado
90u as$17 Bo) i ; ! | 50u a$17 |40u a$17
Total $960 ; Total $850 |Total $680
20u a$18 (To) ! i ‘ 20u a$id
Total $360 Total $360
30u asi9 (8a.) H 30u a$19
Total $570 , | i ; Total $570
10u as320 (%0) | i i ‘ o 10u a$20
Toal_s20 BEREEEEEEEEEE N T
Entra. 500 u. |Sal. (400u) [Total 80u. |Totat 40u. [Total 60u. |Total 50u |Total 80u |Total 20u |Total 70u Exist. 100 u
Entra $7,450 |Sal. ($5,640) |Total $960 |Total $500 |Total $790 |[Total $700 |Total $1,200 |Total $320 [Total$1.170 |Saido $1.810
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COMPROBACION L otes y unidades Valores
NtUmero |Fecha Entra. Entradas |Fecha Salid. Salidas Existencias | Costo Unit. |Invent. final
1 Enero 15 100 Feb. 28 80 12.00
POR EL Mayo 10 20 0 12.00 0.00
ORDEN DE SALIDA 2 Marzo 15 70 Maye 10 20 13.00
Julo30 1. . <., - 0 1300 .. 0.00
HASTA AGOTAR 3 Mayo 15 80 Junio 30 10 14.00
Julio 31 50 14.00
Agto.31 . A 1400 0.00
CADA UNO DE
4 _Junio1s | 40 Agto. 31 40 0 15.00 0.00
LOS LOTES & Julio 15 60 Agto. 31 20 16.00
Sept. 30 20 16.00
Nov. 30 20 0 16.00 0.00
....... 6 Agto. 15 80 Nov. 30 50 40 17.00 680.00
7 Oct. 15 P I 20 18.00 360.00
.. - Nov. 15 . O, (N (S S, SN 0...1..190 570.00
9 Dic.15 | 10 10 20.00 200.00
Sumas. 500 400 100 1.810.00

c).- INTEGRACION DEL INVENTARIO FINAL
Lotes | Unidades | CostoUnit Invent. final
1 40 17.00 680.00
2 20 18.00 360,00
A 30 19.00 570.00
9 10 20.00 200.00
Sumas. | 100 | 181000
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d).- ESTADO DE COSTO DE LO VENDIDO.

Inventario inicial 0.00

Compras del perfodo 7,450.00

Inventario disponible para ventas. 7,450.00

Menos:

Inventaric final 1,810.00
| Costo de ventas. 5,640.00




e).- REGISTRO ANALITICO EN CUENTAS AUXILIARES DE COSTOS Y DE VENTAS.

Valuacién aplicando el procedimiento: PEPS ]

]

Tarjeta auxiliar. |Cuentademayor: Costode ventas
Fecha (Op)] Concepto Costo Unit. Unidades Debe Haber Saldo
Feb28 ( 2 |Costo de la venta 12.00 80 960.00 960.00]
May 10 ( 4 |Costo de la venta 12.00 20| 240.00 1,200.00
May 10( 4 |Costo de la venta 13.00 20 260.00 1,460.00|
Jun30 ( 7 |Costode laventa 13.00 50 650.00 2,110.00
Jun 30 ( 7 |Costo de la venta 14.00 10 140.00 2,250.00
Jui31 ( 9 [Costodelaventa 14.00 50 700.00 2,950.00
Ago 31 (11 |Costo de la venta 14.00 20 280.00 3,230.00
Ago 31 (11 |Costo de la venta 15.00 40 600.00 3,830.00
Ago 31 (11 [Costo de la venta 16.00 20 320.00 4,150.00{
Sep 30(12 |Costo de la venta 16.00 20 320.00 4,470.00
Nov 30 (15 |Costo de la venta 16.00 20 320.00 4,790.00
Nov 30 (15 [Costo de la venta 17.00 50 850.00 5,640.00
Movimientos y saldo anual 400]  5,640.00 0.00]  5,640.00]
Tarjeta auxiliar. [Cuentademayor: Ventas
Fecha (Op)] Concepto Costo Unit. Unidades Debe Haber Saldo
Feb28 ( 2 18.00 80 1,440.00 1,440.00
May 10 ( 4 21.00 40 840.00 2,280.00
Jun30 ( 7 23.00 60 1,380.00 3,660.00]
Jul3t (9 25.00 50 1,250.00 4.910.00
Ago 31 (11 26.00 80 2,080.00 6,990.00
Sep30(12 27.00 20 540.00 7,530.00
Nov 30 ( 15 28,00 70 1,960.00 9,490.00
Movimientos y saldo anual 400 0.00 9,4590.00 9,490.00
.-DETERMINACION DE LA UTILIDAD BRUTA
Estado analitico Estadosintético
Concepto Parcial Total Concepto Total
Ventas netas 9,490.00 Ventas netas 9,490.00
Menos:
Costo de ventas:
Inventario inicial 0.00 Menos:
Compras del periodo 7,450.00
Inventario disponible para ventas. 7,450.00
Menos: Costode ventas 5,640.00
Inventano final 1,810.00
Costode ventas 5,640.00
Utilidad bruta 3,850.00 Utilidad bruta 3,850.00

Como puede observarse el resultado, en cuanto a la determinacion de la utilidad bruta es el mismo, pero mientras que en el primero
de los estados se recurre a la comparacién de inventarios, en el segundo, el costo de ventas se obtiene directamente del auxiliar.
Nota: la comparacion se reflere a la diferencia entre el inventario disponible y el inventario final.
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2-VALUACION APRECIODEULTIMASENTRADAS PRIMERAS SALIDAS

(UEPS)

a)-R egistroen tarjeta auxiliar de almacén.
Articulo: Bobinas alto voltaje Clave de inventario:
Localizacion: _Zona 4 [Unidad: Pieza Minimos: 50 |
Perfodos de verificacién fisica: Bimestral. Méximos: 120
Referencia UNIDADES Costos VALORES
Fecha (Op.)| Entradas Salidas Existencias Unitario Promedio. Debe Haber Saldo
Ene 15 ( 1 100 100 12,00} 1,200.00 1,200,
Feb28 ( 2 80 20 12.00 960.00 240,00
Mar 15 ( 3 70 %0 13.00} l 910.00 1,150.00
May 10 ( 4 40 50 13.00 520.00 630.00
May 15 ( 5 80 130 14.00 14.00 1,120.00 1,750.00
Jun15 ( 6 40 17o| 15.00 600.00 2,350.00
Jun30 ( 7 40 130 15.00 600.00 1,750.
Jun30 ( 7 20 110 14.00 280.00 1,470.00
Jul1s ( 8 60 170 16.00 960.00 2,430.00
Jul3l (9 50 120 [ 16.00# 800.00 1,630.00
Ago 15 (10 90 210 17.00 1,530.00 3,160.00
Ago 31 ( 11 80 130 17.00 1,360.00 1,800.00
Sep 30 (12 10 120 17.00 170.00 1,630.00
Sep 30 (12 10 110 16.00 160.00 1,470.00
Oct15 (13 20 130 18.00 360.00 1,830.00
Nov 15 ( 14 30 160§ 19.00} 570.00 2,400.00
Nov 30 ( 15 30 130 19.00 570.00 1,830.00
Nov 30 (15 20 110 18.00| 360.00 1,470.00
Nov 30 ( 15 20 20 14.00 280.00 1,190.00
Dic 15 (16 10 100 20.00 200.00 1,390.00
Sumas 500 400 100 7,450.00 6,060.00 1,390.00
b).-Explicacién grafica del procedimiento.

Lotes (No) |1a Salida. [2a Salida [3a Salida  [4a Salida [5a Salida |6a Salica [7a Salida [Lotes Exist
100 u, a $12 (10.) 80u.a$12 20u a3%12
Total $1,200 Total $960 Saldo $240
70u. a$13 (20) i | 40u a$13 30u. a$13
Total $910 Total $520 Saldo $390
80u. a$14 (30) | 20u a$14 20u a$l4 | 40u a$14
Total $1,120 | Total $280 Total $280 | Saldo $560
40u. as$15 (40.) ; 40u. a$1s Lote
Total $600 i Total $600 agotado
60u a$16 (S0.) | L ’ 50u a$16 10u a$16 Lote
Total $960 \ ‘ Total $800 Total $160 agotado
9u as$17 (60.) | ; B0u a$17 |10u a$17 Lote
Total $960 i Total $1,360 |Total $170 agotado
20u a$t8 (70.) | ’ : : . 20u a$18 | Lote
Total $360 { ' | Total $360 | agotado
0u as19 (80) | ‘ 5 ‘ u a$19 | Lote
Total $570 ]\ ! | Total $570 | agotado
10u a$20 (90.) ﬁ ; 10u a$20
Total_$200 \ 4 \4 \ 4 \ 4 \ 4 v V¥V [roa s200
Entra. 500 u.|Sal. (400 u) |Total 80u. |Total 40u. |Total 60u. |Total 50u |Total 80u |{Total 20u |Total 70u  |Exist. 100 u
Entra $7 450 |Sal. ($6,060) [Total $960 |[Total $520 |Total $880 |Total $600 [Total $1,360 |Total $330 [Total $1,210 |Saido $1,390
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COMPROBACION

POR EL

ORDEN DE SALIDA

HASTA AGOTAR

CADA UNO DE

LOS LOTES

Lotes y unidades Valores
Numero |Fecha Entra. Entradas |Fecha Salid. Salldas Existencias | Costo Unit. [Invent. final
1 Enero 15 100 Feb. 28 80 20 12.00 240.00
< Marzo 15 0. ..Myt | . o 30 13.00 390.00
3 Mayo 15 80 Junio 30 20 14.00
...... Nov.30 1 .20 . 14.00 560.00
.......... 4 Junio 15 40 Junio30 | .40 0 1500 .1..000
5 Julio 15 60 Julio3 50 16.00
Sept. 30 10 o Jeoo  1..000 ]
6 Agto. 15 90 Agto. 31 80 17.00
Sept. 30 10 0 17.00 0.00
........... 7). S0t 15 20 f.Nv3o | 2o 1. .0 ..].180 0.0
8 Nov. 15 30 Nov. 30 30 0 19.00 0.00
9 Dic. 15 10.. 1. 2000 J...20000
Sumas. 500 400 100 1,390.00

c).- INTEGRACION DEL INVENTARIO FINAL.
Lotes Unidades Costo Unit  !nvent. final
1 20 12.00 24000
2 30 13.00 390.00
3 40 14.00 560.00
9 10 20.00 200.00
Sumas 100 1,390.00
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d).- ESTADO DE COSTO DE LO VENDIDO.

Inventano inicial 0

Compras del perfodo 7,450

inventario dispenible para ventas. 7450

Menos:

Inventario final 1,390
Costo de ventas 8,060




e).- REGISTRO ANALITICO EN CUENTAS AUXILIARES DE COSTOS Y DE VENTAS.

I Valuacién aplicando el procedimiento: UEPS I —l
Tarjeta auxiliar. [Cuenta de mayor: Costode vent as
Fecha (Op)] Conce pto Costo Unit. Unidades Debe Haber Saldo

Feb28 ( 2 [Costo de la venta 12.00 80} 960.00 960.00
,May 10( 4 [Costode la venta 13.00 40 520.00 1,480.00
Jun 30 ( 7 [Costodela venta 15.00 a0 600.00 2,080.00

Jun30 ( 7 |Costo de la venta 14.00 20 280.00 2,360Q.
Jul31 (9 |Costode laventa 16.00 50 800.00 3,160.00
Ago31 (11 |Costo de la verta 17.00 so|  1,360.00 4,520.00]
Sep 30(12 |Costo de la venta 17.00 10 170.00 4,690.00
Sep 30 (12 |Costo de la venta 16.00 10 160.00 4,850.00|
Nov 30 (15 [Costo de la venta 19.00 30 570.00 5,420.00
Nov 30 (15 |Costo de la venta 18.00 20 360.00 5.780.00I
Nov 30 (15 |Costo de la venta 14.00 20| 280.00 6,060.00
Mavimientos y saldo anual 400 6,060.00 0.00 6,060.00]

Tarjeta auxiliar. [CUenta de mayor: Ventas
Fecha (Op)] Concepto Costo Unit. | Unidades Debe Haber Saido

Feb 28 ( 2 18.00 80 1,440.00 1,440.
[May 10( 4 21.00 40 840.00 2,280.00
Jun30 ( 7 23.00 80 1,380.00 3,660.00
Jul3t (9 25.00 50 1,250.00 4,810.00
Ago 31 ( 11 26.00 80 2,080.00 6,990.00

Sep 30(12 27.00 20 540.00 7,530.
Nov 30 (15 28.00 70 1,960.00 9,490.00
JMovimientos y saldo anual 4004 0.00 9,490.00 9,490.00

N-DETERMINACION DE LA UTILIDAD BRUTA

Estado analitico Estadosintético
Concepto Parcial Total Concepto Total
Ventas netas 9,490.00 Ventas netas 9,490.00
Menos:

Costo de ventas:
Inventario inicial 0.00 Menos:
Compras del periodo 7,450.00
Inventario disponible para ventas. 7,450.00
Menos: Costode ventas 6,060.00
Inventario final 1,390.00
Costode ventas 6,060.00
Utilidad bruta 3.430.00 Utilidad bruta 3,430.00

Como puede observarse el resultado, en cuanto a fa determinacion de la utiidad bruta es el mismo, perc mientras que en e{ primero
de los estados se recurre a la comparacién de inventarios, en el segundo, el costo de ventas se obtiene directamente del auxiliar.
Nota: la comparacién se refiere a la diferencia entre el inventario disponible y el inventario final.
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TARJETA

AUXILIAR

DE

ALMACEN

3-VALUACION A PRECIO PROMEDIO PONDERADO

(PPP)

a)-R egistroentarjeta auxiliar de almacén.

Articulo:  Bobinas alto voltaje B Clave de inventario:

Localizacién: Zonad [Unidad: Pieza Minimos: 50
Perlodos de verificacion fisica: Bimestral. Maximos: 120 |
Referencia UNI DADES Costos V ALORES

Fecha (Op)| Entradas | Existencias | Salidas Unitario | Promedio. | Debe | Haber | saldo
Ene 15 ( 1 100 100| 12.00| 12000]  1,200.00 1,200.00
Feb 28 ( 2 80 20 12.000 960.00 240.00
Mar 15 ( 3 70 90 13.00 12.778 910.00 1,150.00
May 10 ( 4 40 50 12.778 511.11 638.89
May 15 ( 5 80 130 14,00 13530]  1,120.00 1,758.89
Jun15 ( 6 40 170| 15.00 13.876 600.00 2,358.89
Jun30 (7 60 110 13.876 83255| 152634
Jul15 ( 8 60 170 16.00 14626 960.00 2,486.34
Jul3dt (9 50 120f 14.626 731.28 1,755.06
Ago 15 ( 10 90 210 17.00| 15643]  1,530.00 328506
Ago 31 (11 80 130 15.643 1,251.45|  2,033.61
Sep 30 (12 20 110 15.643 31288 172075
Oct 15 (13 20 130 18.00 16.006| 360.00 2,080.75
Nov 15 (14 30 160 19.00 16.567 570.00 2,650.75
Nov 30 ( 15 70 0 16.567 115970 149105
Dic 15 (16 10 100| 20.00 16.910 200.00 1,691.05
Sumas 500 400 100] 745000  575895| 1,691.05

b).- ANALISIS DEL CALCULO DEL PRECIO O COSTO PROMEDIO PONDERADO (P P P).

1.- Los cargos (anotaciones en el debe), se calculan muttiplicando el costo unitario de cada compra por las unidades.
2.- El costo promedio ponderado (P P P), se calcula dividiendo: el saldo en $, entre las existencias en unidades.

3.- Cada que se realiza una nueva compra, el costo promedio ponderado varia, al modificarse valores y unidades.

4.- Cada abono (anotaciones en haber), se calcula multiplicando las unidades de salida por el costo promedio ponderado.

5.- En conclusién: el costo unitario no es un promedio simple ya que interviene en su célculo valores y unidades.

c).- ESTADO DE COSTO DE LO VENDIDO.
Inventario inicial 0.00
Compras del periodo 7,450.00
Inventario disponible para ventas. 7,450.00
Menos:
Inventario final 1,691.05
| Costo de ventas 5,758.95

Nota importante:
Como puede observarse, este procedimiento no requiere la comprabacién del inventario final,
porque la valuacién de los inventarios se realiza independiente al agotamiento de los lotes.

En cambio la verificacién se realiza en forma aritmética: (U 100 a $16.9105 PPP)=%$1,691.05
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d).- REGISTRO ANALITICO EN CUENTAS AUXILIARES DE COSTOS Y DE VENTAS.

| valuacion aplicando el procedimiento: PP P |

_

Tarjeta auxiliar. [Cuentademayor: Costode vent as
Fecha Op)] Concepto Costo Unit. Unidades Debe Haber Saldo
Feb28 ( 2 1Costo de la venta 12.000 80 960.00 960.00
LMay 10( 4 JCosto de la venta 12778 40r 511.11 1,471.11
Jun 30 ( 7 |Costo de la venta 13.876 60 832.55 2,303.66
Jui31 (9 |Costode ia venta 14626 50 73130 3,034.96F
1Ago 31 (11 |Costo de la venta 15.643 80 1,251.44 4,286.40
Sep 30 (12 |Costo de la venta 15.643 20 31286 4,599.26
Nov 30 (15 |Costo de la venta 16.567 70 1,159.69 5758.95
Movimientos y saldo anual 400 5,758.95 0.00 5,758.95
Tarjeta auxiliar. ]Cuenta de mayor: Vent as
Fecha (Op)] Concepto Costo Unit. Unidades Debe Haber Saido
Feb28 ( 2 18.00 80 1,440.00 1,440,
May 10 ( 4 21.00 40 840.00 2,280.00
Jun 30 ( 7 23.00 60| 1.,380.00 3,660.00
Jul3tl (9 25.00 50 1,250.00 4,910.00
Ago 31 (1% 26.00 80 2,080.00 6,990.00
Sep 30 (12 27.00 20 540.00 7,530.00
Nov 30 (15 28.00 70 1,960.00 9,450.00
[Movimientos y salde anual 400} 0.00 9,490.00 9.49000]

e).-DETERMINACl()N DE LA UTILIDAD BRUTA

Estado analitico
Concepto Parcial Total
Ventas netas $,490.00
Menos:

Costo de ventas:

Inventario inicial 0.00

Compras del periodo 7.450.00

Inventario disponible para ventas. 7,450.00

Menos:

Inventario final 1,691.05
Costo de ventas 5,758.95
Utilidad bruta 3,731.05

Estadosintéeticoao

Concepto Total

Ventas netas 8,490.00

Menos:

Costode ventas 5,758.95
Utilidad bruta 3,731.05

Como puede observarse el resuftado, en cuanto a la determinacion de la utilidad bruta es el mismo, pero mientras que en el primero
de los estados se recurre a la comparacién de inventarios, en el segundo, el costo de ventas se obtiene directamente del auxiliar.
Nota: la comparacién se refiere a la diferencia entre el inventario disponible y el inventario final.
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4-VALUACION APRECIO DE REPOSICION O DE MERCADO (PREM)

(PREM)

a).-R egistroen tarjetaauxiliar de almacén.

- Articulo:

Bobinas alto voltaje ) Clave de inventario:
Localzacién: Zonad Unidad: Pieza Minimos: ! 50
Perlodos de verificacién fisica: Bimestral. Maximos: 120 |
Referencia UNI DADES Costos V ALORES
Fecha (Op.)] Entradas Existencias Salidas Unitario Promedio. Debe Haber Saldo
Ene 15 ( 1 100 100 12.00 12.0004 1,200.00 1,200.00
Feb28( 2 80 20 12.000 960.00 240.00!
Mar15( 3 70 90 13.00 12.778 910.00 1,150.00
May 10 ( 4 40 50 12.778 511.11 638.89
May 15( S 80 130 14.00 13.530 1,120.00 1,758.89
Jun 15 ( 6 40 170 15.00 13.876 £00.00 2,358.89
Jun30 (7 60 110 13.87¢6 832.55 1,526.34
Julis ( 8 60 170 16.00] 14.626 960.00 2,486.34
Juldt ( 9 S0 120 14.626) 731.28 1,755.06
Ago 15( 10 90 210 17.00} 15.643 1,530.00 3,285.06
Ago 31 (11 80 130 15.643 1,251.45 2,033.61
Sep30(12 20 110 15.643 312.86 1,720.75
Qet'15: (13 20 130 18.00) 16.006 360.00 2,080.75
Nov 15 (14 30 160 19.00] 16.567 570.00 2,650.75
Nov 30( 15 70 20 16.567 1,189.70 1,491.05
Dic 15 (16 10 100 20.00 200.00 1,691.05
Sumas 500 400 100§ 7,450.00 5,758.95 1,691.05
OBSERVACIONES

1.- Ya que la valuacién de los inventarios a precio de reposicion o de mercado
utiliza el promedio ponderado durante todo el periodo, sélo difiere del
procedimiento PPP, hasta que en definitiva se realiza el ajuste.

2.- Los ajustes deben realizarse mensuaimente,
pero para efectos didaticos se calculé anualmente.
La mecanica contabile es la misma: mensual o anual.

1.- La primera compra es de 100 unidades a $12.- cada una hacen un total de $1,200.-
2.- La primera salida de 20 unidades, se vaiuan al costo unitario de 312.- def primer icte
3.- Compra de 70 unidades a $13.- cada una, hace un total de $510.-

4.- Salida de 40 unidades integrada por 20 que quedaron del primer lote y 20 del segundo.

5.- Adquisicién de 80 unidades a $14.- cada una, hace un total de $1,120.-

6.- Entrada de 40 unidades a $15 - cada una hace un total de $600.-

7.- Salida de 60 unidades compuesta de las 50 que del segundo y 10 deli tercero
8.- Adquisicién de 60 unidades cada una a $16.- hacen un total de $960 -

9.- Salida de 50 unifades del tercer lote, cuyc costo unitario es de $14.-

10.- Compra de 90 unidades a $17.- cada una hacen un total de $1,570.-

11.- Salen 80 unidades: 20 del tercero, 40 del cuarto y 20 del quinto.

12.- Adquisicién de 20 unidades a $18.- para un total de $360.-

13.- Compra de 20 unidades a $19 - para un total de $380.-
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b).- Ajuste del costo de ventas a precios de reposicion o de mercado

Salidas Costos de reposicién Costo pormedio ponderado | Variacion o
Meses: |Unidades Unitario. Total Unttario. Total Ajuste
Febrero 80 13.00 1,040.00 12.0004 960.00 80.00
Mayo 40 14.00 560.00 12.778 511.11 48.89
Junio 60 15.00 900.00 13.876 83255 67.45
Julio S0 16.00 800.00 14.626 731.30 68.70
Agosto 80 17.00 1,360.00 15.643 1,251.44 108.56
Septiembre 20 18.00 360.00 15.643 312.86 4714
Noviembre 70 19.00 1,330.00 16.567 1,150.69 170.31

400 6,350.00 5,758.95 591.05
c)-ESTADO DECOSTO DELO VENDIDO

¢ O N ¢ E P T O Parcial Total

Inventario micial 0.00

Compras del pericdo 7,450.00

Inventario disponible para ventas. 7,450.00

Menos:

Inventario final 1,691.05
Costo de ventas antes del ajuste 5,758.95
Ajuste por variacién en el mercado 591.05
Costo de ventzs después del ajuste 6,350.00

d).- Registro del asientode ajuste, en esquemas de mayor.

Costo de ventas

(Varios) 575895
(Saldo) 5,758.95
(Ajuste) 59105

[ (sdo. Ajus.) 6,350.00

Nota s:

1.- "Prevision para reponer inventarios™ es una cuenta complementaria
de activo y su saldo acreedor se le disminuye al del “Almacén”. Pero
solo para efectos informativos o de balance se efectua dicha sustraccion.

2.- El saldo del "Almacén” permanece con el importe derivado de
las operaciones normales, tal y como se observa en la cuenta
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Prevision para reponer inventarios.
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—
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Almacén
(Varics) 7,450.00] 575895 (Varios)
(Saldo) | 1.691.05
//
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e).- REGISTRO ANALITICO EN CUENTAS AUXILIARES DE COSTOS Y DE VENTAS.

[ Valuacién aplicando el procedimiento: PREM |
Tarjeta auxiliar. lCuenta de mayor: Costode ventas
Fecha (Op)] Concepto Costo Unit. Unidades Debe Haber Saldo
Feb28 ( 2 |Costo de la venta 12.000 80 960.00 960.00§
May 10 ( 4 |Costo de la venta 12778 40 511.11 1,471.11
Jun 30 ( 7 |Costode laventa 13.876 60 832.55 2,303.66
Jul31 (9 [|Costode laventa 14626 50 731.30 3,034.96
Ago 31 (11 |Costo de la venta 15.643 80 1,251.44 4,286.40
Sep30 (12 |Costodelaventa 15.643 20 312.86 4,599 26
Nov 30 (15 |Costo de la venta 16.567 70 1,159.69 5,758.95
Saldo antes del ajuste 5,758.95 0.00 5,758.95
Dic 31 (16 JAjuste por variaciones
en el precio del mercado. 591.05 6,350.00]
Movimientos y saido anual 400]  6350.00 0.00]  6,350.00]
Tarjeta auxiliar. FCuenta de mayor: Ventas
Fecha (Op)] Concepto Costo Unit. Unidades Debe Haber Saldo
Feb28 ( 2 18.00 80 1,440.00 1,440.00
May 10 ( 4 21.00 40 840.00 2,280.00
Jun30 ( 7 23.00 60! 1,380.00 3,660.00
Jul3t (9 25.00 50 1,250.00 4,910.00
Ago 31 (11 26.00 80 2,080.00 6,990.00
Sep30(12 27.00 20 540.00 7,530.00
Nov 30 (15 28.00 70 1,960.00 9,490.00
Movimientos y saldo anual 400 0.00 9,490.00 9,490.00

N-DETERMINACION DE LA UTILIDAD BRUTA

Estado analitico
Concepto Parcial Total
Ventas netas 9,490.00
Menos:

Costo de ventas:
Inventario inicial 0.00
Compras del periodo 7,450.00
Inventario disponible para ventas. 7,450.00
Menos:
Inventario final 1,691.05
Costo de ventas 5,758.95
Ajuste por vanaciones 591.05
Costo de ventas ajustado 6,350.00
Utilidad bruta 3,140.00]

Estadosintético
Concepto Parcial Total
Ventas netas 9,490.00
Menos:
Costode ventas 5,758.95
Mas:
Ajuste por variaciones. 591.05

Costo de ventas ajustado 6.350.00

Utilidad bruta 3,140.00

Como puede observarse el resultado, en cuanto a la determinacién de la utilidad bruta es el mismo, pero mientras que en el primero

de los estados se recurre a la comparacion de inventarios, en el segundo, ef costo de ventas se obtiene directamente del auxiliar
La comparacién se refiere a la diferencia entre el inventario disponible y el inventario final).
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2.44.7. RESULTADOS COMPARATIVOS ENTRE LAS CUATRO VALUACIONES DE INVENTARIOS

Estado comparativo Bl E VP 5 U E P S BB _P P R E M
Concepto Parcial Total Parcial Total Parcial Total Parcial Total
Ventas netas 9,490.00 9,450.00 9,490.00 9,490.00
Menos:
Costo de ventas:
Inventario inicial 0.00 0.00 0.00 0.00
Compras del periodo 7,450.00 7,450.00 7,450.00 7,450.00
Inv. disponible para venta 7,450.00 7.450.00 7.,450.00 7.450.00
Menos:
Inventario final 1,810.00 1,390.00 1,691.05 1,691.05
Costode ventas 5,640.00 6,080.00 5,758.95 5,758.95
Ajuste por vartaciones 0.00 0.00 0.00 591.05
Costo de ventas ajustado 5,640.00 6,060.00 5,758 95 6,350.00
Utilidad bruta 3,850.00 3,430.00 3,731 .05‘ 3.140.001
Observaciones:

1 - Las compras y las ventas son idénticas en las cuatro opciones.

2.- Difieren en las siguientes partidas:
a).- Inventario final.
b).- Costo de ventas.
¢).- Utilidad bruta.

3.- Las variaciones fundamentales son:
a).- A mayor inventario final el costo es menor y la utililidad mas aita.
b).- A menor inventario final el costo es mayor y la utililidad més baja.

4.- Consecuencias respecto al monto del inventario final.
a).- Utililidades mds altas pagan mayores impuestos.
b).- Utililidades més bajas pagan menos impuestos.

5.- Es importante recordar que independiente a la valuacién de los inventarios,

est4 la disposicion fisica de las unidades. Par ejemplo,se puede valuar con UEPS, pero
dar salida a las utilidades utilizando PEPS; es posible combinar |as ventajas de cada opcién.

6.- No siempre el mayor costo resulta del procedimiento de valuar a precio de

reposicién, ya que los resultados dependen de las fluctuaciones del mercado.
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Nota importante:

65-VALUACION A PRECIO FIJOOESTANDAR (CUs)

La valuacion a precio fijo 0 estandér (costo unitario estandar CUS), tiene poca aplicacién en la
empresa comercial, es més frecuente su uso en las industrias para control de la materia prima.
Sin embargo se incluye sélo para efectos informativos, suponiendo el CUS de $15.00

a).-R egistroentarjetaauxiliar de almacén.

Articulo: Bobinas afto voitaje Clave de inventario:
Localizacién: _Zona 4 _.|Unidad: Pieza Minimos: 50
Perlodos de verificacién fisica: Bimestral, Maximos: i 120 ---------
Referencia UNI DADES Costos V ALORES
Fecha (Op.)| Entradas Existencias Salidas Unitario Promedio. Debe Haber Saldo
JEne 15( 1 100 100 12.00 15.000 1,200.00 1,200.00]
Feb 28 ( 2 80 20 15.000 1,200.00 0.00
Mar15( 3 70 20 13.00 15.000 910.00 910.00
May 10 ( 4 40 50 15.000 600.00 310.
May15( 5 80 130 14.00 15.000 1,120.00 1,430.00
Jun15 ( 6 40 170 15.00 15.000 600.00 2,030.00
Jun30 ( 7 60 110 15.000 900.00 1,130.00
Jul15 ( 8 60 170 16. 15.000 960.00 2,09000'
Jul31 (9 50 120 001 15.000' 750.00 1,340.00
Ago 15 (10 90 210 17.00 15.000 1,530.00 2,870.00
Ago 31 ( 11 80 130 w 15.000 1,200.00 1,670.00
Sep 30 (12 20 110 15.000 300.00 1,370.00
Oct 15 (13 20 130 15.00i 15.000 360.00 1,?30.00i
Nov 15( 14 30 160, 18.00 15.000 570.00 2,300.00
Nov 30 ( 15 70 80 15.000 1,050.00 1,250.00
Dic 15 (16 10 100 20.00 15.000 200.00 1,450.00
Subtotal 500 400 100 15000]  745000] 600000]  1.450.00
Dic 31 (A1) 100 15.000 50.00 1,500.00
Movimientos y saidos ajustados. 7,500.00 6,000.00 1,500.00
bl.-Asiento de ajuste No. 1
Cuentas y concepto Parcial Cargos Abonos
Almacén $50.00
Productos por efeciencia administrativa $50.00

Concepto:

La eficiencia en compras respecto al parametro establecido, originé un producto
al valuar fas existencias al final del ejerciicio, al costo unitario estandar.
(Conviene realizar el ajuste cada mes, para precisar la feiciencia del perfiodo).
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26 SISTEMA DE COMPARACIONDEINVENTARIOS

Esquema y desarrollo didactico

251.Bloque general
Contiene indicaciones sobresalientes del
sistema de comparacién de inventarios,
para fundamentar el andlisis y estudio.
Se agrega un cuadro sobre las cuentas
del sistema.

2511. Caracteristicas
distintivas del sistema.

2512 Cuentas propias
del sistema

2.5.2.1. Operaciones. 2.5.2.6. Costo
de compras \ de ventas
2.6.2.2. Devoluciones \ /' [2.6.2.7. Ventas
rebajas s/compras Y \\\ 2.5.2. Procedimiento analitico ,,:/ netas
N Bloque en detalle o
2.5.2.3. Operaciones. S\ |Sedesclende paulatinamente a niveles 2.5.2.8. Utilidad
de ventas \\\ \ de detalle, a partir de temas generales: /;'.’ - bruta
\‘&j naturaleza de |las cuentas, formatos, los L///
2.5.2.4. Devoluciones | __— |asientos caracteristicos, procedimientos [\~ ——___ 12.5.2.9. Estado de
y rebajas s/ventas para control y valuacién de inventarios. e resultados
rd 5
2.5.2.5. Compras . [2.5.2.10. Asientos de
netas pérdidas y ganancias
o . _-—L_\“*\ L — 7*_‘-___\ 2 il ™
‘ '-“\ = 4
Compras i e -~ Ventas
DN e 2.5.3. Procedimiento de la cuenta ‘ L N
Global de mercancias \ r g
4+ Seresume en una sola cuenta todas 1~
las operaciones relacionadas con las f" :
._compra y venta de mercancias.
/"r_ﬁ"‘\__.‘ //_,-‘ B ,/_,—"" e =
( Cancelacion = N L [ Cancelacion
\ de ventas Rl “\._de compras
= S LTy
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Blogue general.

2.5.1. SISTEMA DE COMPARACION DE INVENTARIOS .

2611. CAR ACTERISTICAS
DEL SISTEMA.

DISTINTIVAS

' Sistema basado en procedimientos de bajo costo, por
su disefio sencillo y préctico de operar-

’ Tiene dos variantes: el "analitico o pormenorizado™ y
el llamado: “global de mercancias”.

’ En el andlitico o pormenorizado, se utiliza una cuenta
para cada concepto relacionado con las mercancias.

. El procedimiento global de mercancias esencialmente
emplea tan solo una cuenta: "mercancias generales”.

} Ambos procedimientos calculan el costo de ventas al
final del ejercicio, al precisarse el inventario final.

> Se desconocen las existencias y el costo de ventas
de cada operacién, lo cual origina mermas sin control,

El sistema es préctico y sencillo de implantar, sin embargo, es en extremo vunerable, porque carace de un control

metddico, ya que se presta para el manejo doloso de las existencias; ademds, es dificil determinar cual es el monto

razonable de las mermas por el estibaje (carga y descarga) y los dafios de los fonémencs naturales, que en forma
leve pero continua afecten las mercancias de que se trate, como lo son: el frio, el calor, la humadad, el polvo, etc.

[2.5.1.2. CUENTAS PROPIAS DEL SISTEMA ;

|

la).-Procedimiento analitico o pormenorizado. ]
CUENTA CLASIFICACION NATURALEZA
1.- Inventarios (Inicial y final) Activo Deudora o saldo deudor
&-Compras Activo Deudora o saldo deudor
3.- Gastos sobre compras Cuenta complementaria de activo Deudora o saldo deudor
4.- Devoluciones sobre compras B Cuenta complementaria de activo Acreedora o de saldo acreedor

5.- Rebajas sobre compras

Cuenta complementaria de activo

Acreedora o de saldo acreedor

6-Costo de ventas.

Resultados

Deudg[ai_ci saldo deudor

7-Ventas

B_e_f_g_ltados

8.- Devoluciones sobre ventas

Acreedoralg de saldo acreedor

Resultados

Deudo!i o saldo deudor

9.- Rebajas sobre ventas

Resultados

Deudora o saldo deudor

Ib).-Cuenta globalde mercancias.

El saldo puede ser deudor o acreedor.

1.- Mercancias generales.

IMezcta activos y resultados

Deudor hay pérdida. Acreedor hay utilidad
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2.5.2. PROCEDIMIENTO ANALITICO O PORMENORIZADO. L
| 2.6.2.1. OPERACIONES DE COMPRAS Y GASTOS SOBRE COMPRAS |
| 1- Asientos caracteristicos en formade diagrama. |

CARGO S ABONOS

|
| Cuentas ! Contra-cuentas 1

; : '.-'!' ~ (Con efectivo)
A—b:__E:OMPRAs AN / caja
I ; : e ”’A—k‘_i_“\_u /
Comprende sélo el costo (. Al contado )
de la mercancia comprada ‘ T— il
i : Fd _ ( Con cheque ) ‘
' ' Bancos. <
b| GASTOS SOBRE COMPRAS | h |
| \
Se registran por separado los 7
fletes, seguros, acarreos, etc. v N\ / (Crédito simple)
/ : \\ /
/ i i /| Proveedores ,‘
; r (_ Acredito | (Documentado) ] *
~——Jp» VA ACREDITABLE L e | Docs. por pagar |

*\Acreedores Divs. <”‘
(Gtos.S/Com por pagar)

Nota 2: El impuesto al valor agregado (IVA) grava, entre otras,
la compra y venta de mercancias y no modifica sus valores.

Sl existen gastos sobre compras por pagar, NO contratados
iconel proveedor, el pasivo se registra en "Acreeds. diversos”
]2.- Ejemplo para registrar las compras y los gastos sobre compras. ]
Nota: El inventario inicial es de 10,000.-
1.- Compra de $1,000.- de mercancia, mas flete de $100.- . Se paga con efectivo, que incluye 15% de | V A . (El total es de $1,265.-)
2.- Compra de $5,000.- de mercancia mas flete de $300.- . Pago con cheque, que incluye el 15% de | V A . (El total es $6,095 -)
3.- Compra de $7,000.- de mercancias mas flete por 400.- que se ie adeuda al proveedor, mas el 15% de | V A _ (Total de $8,510.-)
4.- Compra de $10,000.- de mercancias mas flete por 1,000.-. Se firma un pagaré mas el 15% de | V A . (Total de $12,650.-)

(Saldos supuestos: para caja $21,000.- y en bancos §7,000.-)

COMPRAS GASTOS S/COMPRAS CAJA
1) 1,000 | 1) 100 S) 21000 | 1,265 (1
2) 5000 | 2) 300 s) 19735 |
3) 7,000 : 3) 400 |
4) 10,000 | 4) 1,000
S) 23,000 s) 1,800 BANCOS
) S) 57.000 5,095 (2
INVENTARIO INICIAL S) 50,905
s) 10,000

IVA ACREDITABLE

1) 165 |
2) 795 |
3) 1110 |
4) 1,650 |
S) 3,720 |

PROVEEDORES

DOCS.POR PAGAR

8,510 (3

| 12,650 (4

8510 (S
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I?..6.2.2. OPERACIONES DEDEVOLUCIONES Y REBAJAS SOBRE COMPRAS

| 1- Asientos caracteristicos enformade diagrama. |
CARGO S ABONOS
{ Cuentas - | Contracuentas ‘—H
' : | = o
{ T Conetectio) | |
// | Caja Ml | DEVOLUCIONE srcompaﬂg <
C Al contado ,/ H
\\_‘_—'/\\ “
\ [ (Concheque) |
\| Bancos. «f: e W
I [ B ;
€ P Resasas soBRE COMPRAS <
[ (Crédito simple) | \ !
/ | Proveedores '« : N :
/‘"—r—_—_“‘\\\ //I, - — !
(" Acredito ¥ 4 VA ACREDITABLE <4

S e g \\ | _ !

(Documentado) :
\|_Docs. porpagar <

[ 2.- Ejemplo para registrar_devoluciones y rebajas sobre compras ]
(Continuacién del ejercicio anterior)

5.- De la operacién No. 2 se devuelve mercancia por $300.-. Se cancelael 15% de | VA . (Por ell total de $345 - se recibe cheque)
6.- El proveedor de la operacién No. 3 nos rebaja $100.- . Cancelar el 15% de | V A . (El total que afecta a proveedores es por $1 15.-)
(Nota: los Unicos abonos en estas operaciones, son respectivamente para bancos y proveedores).

DEVOLUCIONES S/ICOMPRAS C A JA BANCOS
! 300 (5 S) 21,000 1,265 (1 S) 57,000 6095 (2
l 300 (S SD) 19735 5) 345 |
i MD) 57345 | 6,085 (MA
t / v S.D) 51,250
Nota: ol REBAJAS S/ICOMPRAS Nota:
En estas operaciones la /’/ 100 (6 En estas operaciones la cuenta de
cuenta de caja NO se afecta 100 (S.A Eocs por pagar NO se afecta
e
IVA ACREDITABLE PROVEEDORES DOCS.POR PAGAR
) 165 4 5 8) 115 8510 (3 ! 12,550 (4
2) 785 15 (6 MD) 115 8510 (MA 12650 (SA
3) 1110 | _ 8.395] (SA e
4) 1650 |
M.A) 3720 | 60 (MA
S.D) 3660 |
Significado de siglas:
M.D = Movimiento deudor. |M.A=Movimiento acreedor
S. D = Saldo deudor. S. A = Saido acreedor.
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2.5.2.3. OPERACIONES SOBRE VENTAS

{ 1- Asientos caracteristicos enformade diagrama. ]
CARGO S ABONOS
L Cuentas l \XCOntra-cuentas |

i

VENiTAsiJH_%T“

// (Con efecﬂvb)
/3 Caja ]
/,/‘__' - ﬁ“—\ ’,", ‘ _ 1—_

Alcontado |

—— - ___/ \

— \

{ CorTciTeque ) t

\ | H
\.A | | 7
Bancos. -‘_‘ v

.(Crédi!o simpile)

A m— 5
I,"f! Clientes. ‘J{

(_ Acrédito A | . IVA PORPAGAR. «
\\ ' (Documentado) | i Nota: El IVA retenido al cliente no afecta al precio
\ Docs. por cobrar ya ue es compensable con el pagado en compras.

Nota
El costo de ventas se calcula en forma global al finalizar el ejercicio, después del recuento fisico.
8.- Ejemnplo para registrar las operaciones de venta de mercancias. (Saldos de operaciones anteriores).
7.- Ventas en mostrador por $4,000.- mas IVA 15%. 9.- Venta a crédito de $9,000.- , mas IVA.
8.- Venta de $7,000.- mas IVA 15%, (total a bancos). 10.- Venta documentada por $8,000 -, mas IVA 15%.
T AJA BANCOS VENTAS
SD) 19,735 S.0) 51,250 | ap00 (7
7 4,600 8) 8,050 | | 7000 (@
so)[__ 24335 so)|___ 59,300 | 8000 (9
| 8000 (10
28000 (SA |
CLIENTES IVA POR PAGAR
9) 10,350 600 (7
sp)l 10350 | 1050 (8
i 1,350 9
DOCS.PORCOBRAR 1,200 (10
10) 9200 | 4200 (SA. |

sD) [9.200
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f 2.5.2.4. OPERACIONES SOBRE DEVOLUCIONES YREBAJASENVENTAS

i 1- Asientos caracteristicos en formade diagrama. |
CARGO S ABONOS
\ ! Cuentas [ | Contracuentas l

| |

/" (Con efectivo) |
HL DEV.S/ VENTAS N\ /L caja |

H ( y

i \ Al contado :
| N R
! N | 7 \ r( Con cheque ) é
- \ 7 N ! Bancos. |
—f REB. S/ VENTAS Hf—_“_pé
l AN
‘ \. /| (Crédito simple) i
| .. N\, / |___ Proveedores |
| § &4
| e \ Acrédito |
;Nuv A POR PAGAR I/ e

\ | (Documentado)
\__Docs. por pagar |

2.- Ejemplo para registrar devoluciones y rebajas sobre ventas. (Saldos de operaciones anteriores).

11.- Devolucién venta de menudeo, efectiva $400.-, mas VA 15% I 13.- Devolucién pagada con cheque por $500.- IVA 15%,
[ 12.- Rebaja concedida a un cliente por $200.- mas VA 15%, la operacién original fue a crédito simpie. ]
DEVOLUCIONES SVENTAS ' CAJA
11) 400 | S.D) 24,335 460 (11
13) 500 |
S.D) 900 J S.0) 23,875
REBAJAS SVENTAS BANCOS
2) 200 [ S.D) 59,300 575 (13

§.0) 200 |

‘l S.D)l 58,725

IVA POR PAGAR CLIENTES
1) 60 | 4200 (SA ~ sD) 10350] 280 (12
12) 30 |
13) 75 | s.o)| 10,120

MD) 165 | 4200 (MA. |
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| 2.5.2.5. DETERMINACION DE LAS COMPRAS NETAS. |

1-Resolucidén aritmética:

Previo a los asientos contables, para simplificar, Significado de literales:
conviene obtener aritméticamente las compras netas,
integrando primero las compras y los gastos; al total C.N. = Compras netas

resultante se e restara las devoluciones y rebajas;
utilizando la siguiente férmula:

G./C. = Gastos sobre compras
D./C.= Devoluciones sobre compras.

CN=(C.T+G./C)-(D/C.+R.IC.) R./C = Rebajas sobre compras.
Substituyendo:
C.N.=(123,000.+ 1,800 ) - (300 + 100) C.N.=(24800)-(400) C.N.=24,400

2.- Asientos contables para integrar el costo de compras:

fﬁ_L Cuenta l [ Con!racuenta—l—,

(Cargos) (Abonos) |
| e . —
A Compras , : p  Gastos sobre compras | |

L J |
Se integra el costo total de compras, Se salda la cuenta al traspasar
al adicionarse los gastos sobre compras. todos los gastos, a la de compras.
COMPRAS GASTOS S/COMPRAS
1) 1,000 | 1) 100 1,800 (T1
2) 5000 | 2)/;90./
3) 7000 | P 400
4) 10,000 . PETT _ 4) 1,000
SD) 23000 | I M.D) 1,800 1,300 (M.A
T1) 1800 +—
S5.D) 24,800 ! : T 1) Significa: asiento de traspaso No. 1 (Esta cuenta qued¢ saldada).

3.- Asientos contables para obtener las compras netas.

f—{ Cuenta l I Contracuenta I—“
f !
‘. (Cargos) (Abonos) |
| [
| § |
- —{Devoluciones S/ compras | R ;
| e | : |
e |
! (Estas cuentas quedan saldadas) _ e Com©pras —
* e ‘ (El saldo de compras dismuye al abonarse
‘ —-——-4 Rekajas S/ compras }—— el importe total de las devoluciones y rebajas).
DEVOLUCIONES S/ICOMPRAS < ' COMPRAS
T2) 300 | 00 (5 i 1) 1,000 300 (T2
MD) 300 300 (MA e =1 2) 5000 | 100 (T3
(Estas cuentas quedan saldadas)__r__ 3) 7,000
e 4 10,000
REBAJAS SOBRE COMPRAS 4 T1) 1,800
T3y 400 | 100 (6 M.D) 24,800 400 (MA.
M.D) 100 | 100 (MA (Compras netas) — —HS,D,) 24,400
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[ 2.5.2.6. DETERMINACION DEL COSTO DE VENTAS. (Inventario final $18,000)

-

1.-Resolucién aritmética:

Previo a los asientos contables, se determinaréd Significado de literales:
aritméticamente el costo de ventas. para lo cual

se requieren los siguientes elementos: C.V. = Costo de ventas.
Inventario inicial (proporcionado):: $10,000.- I.I. = Inventario inicial.
Compras netas: (Dato obtenido)  $24,400 - C.N. = Compras netas
Inventario disponible para venta:  $34,400 - (Inv. inicial m&s compras netas) I.I. = Inventario finai

inventario final: $18,000.- (Recuento fisico supuesto).
Por comparacién de inventarios (Inv. disponible - inv, final),
determinar el costo de ventas, con fa siguiente férmuta:

CV.=(lLL +C.N)-IF. ‘
Substituyendo: v
C.V.=(10,000.+ 24,400 )- 18,000 C.V.=34,400 - 18,000 = 16,400

2.- Determinacién contable del inventario disponible para la venta.

i—_l Cuenta | | contracuenta |

(Cargos) (Abonos) |

| by | Inventario inicial
= |

- iCosto de ventas ﬂ‘—"“_‘ﬁl

| 1
: Compras

En la cuenta de “Costo de ventas" se registra el

inventario disponible para la venta, al consoiidarse Las cuentas de "Inventario inicial” y "Compras”
las compras netas y el inventario inicial. se saldadan con el traspaso a “Costo de ventas”
INVENTARIO INICIAL
/i//%m'm (T4
|
f/i/___/
COSTO DE VENTAS ____— COMPRAS
T4 10,000 . 1) 1,000 | 400 (T5
TS5 24400 | ~— 2) 5000 |
MD) 34400 | \‘ 3) 7000 |
| — |
| ; R 4) 10,000 |
| TS 1) 1800 |
A 4 MD) 24800 400 (MD
(Inventario disponible para la venta) s$.D) 24400 | 24400 (T4
——

120



3.- Determinacién final del costo de ventas.

—{_ Cuenta I [ Contracuenta ]‘

(Cargos) (Abonos)
f
L——‘F—Inventario final | P Costo de ventas e
Se carga a la cuenta de "Inventario final" la cantidad Se abona a la cuenta de "Costo de ventas la cifra
resultante del conteo fisico de las existencias. que representa la existencia real de mercancias, y por

comparacidn de iventarios, se determina las salidas a
precio de costo, es decir, el costo de ventas.

INVENTARIO FINAL COSTO DE VENTAS
T6) 18000 | T 4) 10,000 i 18000 (T6
1 ‘ T 5) 24,400 |
// MD) 34400 | 18,000 (MA.
/ !s.o) Wpi6.400
./’ o
Inventario de mercancias, que sera Costo de la mercancia vendida.

el inicial del siguiente periodo.

4-Estado del costo de ventas.

Estado del costo de ventas por el perfodo comprendido del al

Inventario inicial de mercancias. $ 10,000
Mas:

Compras netas. 24,400
Inventario disponible para la venta. 34,400
Menos:

Inventario final. 18,000
Costo de ventas. $ 16,400
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2.5.27. DETERMINACION DELAS VENTAS NETAS .

Previo a los asientos contables, para simplificar,

1-Resolucién aritmética:

se obtendrd aritméticamente las ventas netas, a las
ventas totales, se le restaran las devoluciones y rebajas;
utilizando fa siguiente férmuta;

V.N=(V.T)-(DJV.+R/ V)

Substituyendo:

V.N.=(28,000) - (900 + 200)

Significado de literales:

V.N.=(28,000) - ( 1,100)

V.N. = Ventas netas
D./ V.= Devoluciones sobre Ventas.
R./ V.= Rebajas sobre ventas.

V.N.= 26,900

2.- Asientos contables para obtener las ventas netas.

i“{ Cuenta _]

(Cargos)

VENTAS

VENTA S

T7) 900 L 4000 (7

T8 200 7000 (8
9000 (9
8000 (10

M.D) 1,100 28000 (MA |
26900 (SA

4

Ventas netas:
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I Contracuenta —I‘_—“{

(Abonos)

' DEV.S/ VENTAS

|
i
(Estas cuentas quedan saldadas)

v

A\ REB.S/ VENTAS

DEVOLUCIONES S/VENTAS
1) 400 900 (T7
13) 500
M.D) 900 900 (MA.

|
|
Estas cuentas quedan saldadas.

|

v

REBAJAS S/VENTAS
12) 200 | 200 (T8
M.D) 200 | 200 (MA




2.5.2.8. DETERMINACION DELAUTILIDAD BRUTA .

1-Resolucidén aritmética:

Previo a los asientos contables, para simplificar,
se obtendra aritméticamente la utilidad bruta, a las
ventas netas, se le restara el costo de ventas;
utilizando la siguiente férmula:
U.B=(V.N.-CV.)
Substituyendo:
U.B.= (26,900 - 16,400 )

Significado de literales:
U.B. = Utilidad bruta.
V.N. = Ventas netas
C. V. = Costo de ventas

U.B. = 10,500

2.- Traspaso de las ventas netas a "Pérdidas y ganancias".

f—4

Cuenta _]

(Cargos)

VENTAS t

(Esta cuenta queda saldada)

VENTAS

T7) %0 | 4000 (7
T8) 200 | 7000 (@8
| 9000 (9
| 8000 (10
M.D) 1100 | 28000 (MA |
P.G1) 26,900 | 26900 (SA

(Esta cuenta queda saldada)

I Contracuenta —_ =

(Abonos)

o ] |

PERDIDAS Y GANANCIAS | '

L _J
(Se transfieren ias ventas netas)
PERDIDAS Y GANANCIAS
26900 (PG1

i
|

PG 1 significa: asiento de pérdidas y ganancias No. 1

3.- Traspaso del costo de ventas a "Pérdidas y ganancias".

Aok

| PERDIDAS Y GANANCIAS

Cuenta _I

(Cargos)

{Se transfiere el costo de ventas)

PERDIDAS Y GANANCIAS

P.G?2) 16,400 | 26900 (PG1
——— 1 10500 (SA.
“‘“—\\

(Transferido el costo de ventas, el saldo es la utilidad bruta)
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[ Contracuenta

(Abonos)

Costo de ventas

{Esta cuenta queda saldacda)

Costo de ventas

T 4) 10,000 | 18,000 (T6
T 5 24,400

M.D) 34,400 18,000 (MA.
[sD) — Ta0——— 16400 (PG2
(Esta cuenta queda saldada)
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2.5.3.9. ELABORACION DEL ESTADO DE RESULTADOS .

Para simpiificar la elaboracion del estado de resuitados, las partidas faltantes se consideran realizadas; fo anterior se justifica
perqueelprﬁposﬂodelmpﬂubsereflersalanallsisyregistmde!acompmyventade mercancias. Los saldos supuestos son:

Gastos de administracion 1,500 Gastos financieros
Gastos de venta 2,300 Otros gastos
Impuestos federales

Estado de resultados por el periodo comprendido del

Ventas totales

Menos:

Devoluciones sobre ventas

Rebajas sobre ventas

Ventas netas

Menos:

Costo de lo vendido

Utilidad bruta

Menos:

Gastos de operacion

Gastos de administracién

Gastos de ventas

Utilidad en operacién

Mas:

Utilidad financiera
Productos financieros
Menos:

Gastos financieros
Utilidad antes de otros resultados
Mas:

Otros resultados:

Otros productos

Menos:

Otros gastos
Utilidad antes de impuestos federales
Menos:

Impuestos federales
Utilidad neta

400 Productos financieros 700
200 Oftros productos 300
1,800
al
28,000
900
200 1,100
26,900
16,400
10,500
1,500
2,300 3,800
6,700
700
400 300
7,000
300
200 100
7,100
1,800
6,300

Nota: El estado puede condensarse, si se presentan sélo las partidas de "utilidad financiera” y “otros resultades”, las cuales
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2.5.2.10. ASIENTOS DE PERDIDAS Y GANANANCIAS .

-

I Cuenta J
(Cargos)
1 Pérdidas y ganancias }‘ *"

1.- Asiento contable para cancelar las cuentas de resuitados deudoras.

| Contracuenta ]

(Abonos)

Gastos de Admon.

Gastos de venta

|

Los resultados deudores disminuyen la utilidad.

Gastos financieros

Otros gastos

Impuestos federales

.

Las cinco cuentas quedan saidadas

2.- Asiento contable para cancelar las cuentas de resultados acreedoras.

[ Cuenta

]

(Cargos)

Productos financieros =

Otrc;'productos‘

Estas dos cuentas guedan saldadas

Gastos de Admén.
S) 1.500 | 1,500 (PG 3

Otros gastos
S) 200 200 (PG3

Productos finacieros
PG 4) 700 700 (S

Gastos de venta

S) 2300 | 2,300 (PG 3

Impuestos federales

S) 1,800 | 1,800 (PG 3

Otros productos

PG4) 300 | 300 (S
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I Contracuenta _]

(Abonos)

Pérdidas yganancias

Los resultados acreedores incrementan la utilidad.

t

Gastos financieros

S)

400 | 400 (PG3

Pérdidas y ganancias

PG 3) 6200 | 10,500 (S
1,000 (PG 4
6,200 11,500
5,300 (S|
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5.3. PROCEDIMIENTO DE LA CUENTA GLOBAL DEMERCANCIAS

“

|2.5.3.1. Movimientos en la cuenta de "Mercancias generales” ]

Todas las operaciones relacionadas con la compra y venta de mercancias se concentran sélo en una cuenta
MERCANCIAS GENERALE S (Cuenta anica)

Se carga de:

1.- Inventario inicial

2.- Compras

3.- Gastos sobre compras

4.- Devoluciones sobre ventas
5.- Rebajas sobre ventas

Se abona de:

1.- Ventas
2.- Devoluciones sobre compras
3.- Rebajas sobre compras.

Amtes de que se abone el inventario

final, el saldo carece de significado,

porque incluye partidas que afectan a los actlvos y a los resultados.

4 - Inventario final.

"Pérdida bruta” sl el saldo es deudor.

Después de abonar el inventario final, el saldo indicara uno de dos resultados:
l "Ganancia bruta” si el saldo es acreedor

Nota: Si al abonar el inventario final la cuenta queda saldada, no hay ni pérdida ni ganancia.

2.5.3.2. TABLA DE DECISIONES DEL PROCEDIMIENTO GLOBAL.

Clientes (crédito simple)

Documentos por cobrar (Créd. D.)

Operaciones Cargos Abonos
Traspaso del
inventario inicial Mercancias generales Inventario inicial
Compras Caja (operacion en efectivo)
y gastos Bancos (operaciéon con cheque)
Mercancias generales
sobre Proveedores (crédito simple)
compras Documentos por pagar (Créd. D.)
Devoluciones Caja (operacion en efectivo)
y rebajas Bancos (operacion con cheque)
Mercancias generales
sobre Proveedores (crédito simple)
compras Documentos por pagar (Créd. D.)
Venta de Caja (operacion en efectivo)
Bancos (operacion con cheque)
mercancias Mercancias generales

Devoluciones

y rebajas

sobre

ventas

Mercancias generales

Caja (operacion en efectivo)
Bancos (operacion con cheque)
Clientes (crédito simple)

Documentos por cobrar (Créd. D.)

Significado de abreviaturas: “Créd. D.” : Crédito documentado.
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2.5.3. 3. Registro de operaciones en el procedimiento de la cuenta global. (Inventario inicial $10,000.-

B

(Mismas operaciones que en el procedimiento anterior)

Operaciones por compras y gastos sobre compras.

1.- Compra de $1,000.- de mercancia, mas flete de $100.- . Se paga con efectivo, que incluye 15% de | V A . (El total es de $1,265.-)
2.- Compra de $5,000.- de mercancia mds flete de $300.- . Pago con cheque, que incluye el 15% de | V A . (El total es $6,095 -)

3.- Compra de $7,000.- de mercancias més flete por 400.- que se le adeuda al proveedor, més el 15% de | V A . (Total de $8,510.-)
4.- Compra de $10,000.- de mercancias més flete por 1,000.-. Se firma un pagaré més el 15% de | V A . (Total de $12,650.-)

Operaciones por devoluciones y rebajas sobre compras.

5.- Se devuelve mercancia por $300.-, de la operacién No. 2. Se cancelael 15% de | VA _ (Por ell total de $345 - se recibe cheque)
6.- El proveedor de la operacién No. 3 nos rebaja $100.- . Cancelar el 15% de | VA . (E! total que afecta a proveedores es por $115.-)

Operaciones por venta de mercancias.

7.- Ventas en mostrador por $4,000.- , mas IVA 15%, (total a caja).
8.- Venta de $7,000.- . Registrar el [VA 15%, (total a bancos).

9.- Venta a crédito de $9,000.- . Registrar el VA al 15%.
10.- Venta documentada por $8,000.- . Registrar el VA 15%.

Operaciones por devoluciones y rebajas sobre ventas.

|11.- Devolucion venta de menudeo, efectivo $400.-, mas IVA 15%

112.- Rebaja concedida a un cliente por $200.- mas IVA 15%.

13.- Devolucién pagada con cheque por $500.- IVA 15%. [
Nota: El inventario final ascendio a $18,000.-
MERCANCIAS GENERALES INVENTARIO INICIAL INVENTARIO FINAL
T1) 10,000 300 (5 S) 10,000 | 10,000 (T 1 T2) 18000 |
) 1100 100 (6 " [sp) 18000
2) 5,300 4000 (7 Cuenta saldada e Inventario de mercancias, que serd
3) 7,400 7,000 (8 ,// el inicial del siguiente beriodo.
4 11,000 9000 (9 v o
1) 400 8000 (10 C AJA B ANCOS
12) 200 S) 214000 1,265 (1 S) 57,000 6,095 (2
13) 500 7).~ 4600 480 (11 5) 345 575 (13
M.D) 35,900 28400 (MA //"MD} 25,600 1,725 (MA 8) 8,050
SD) 7500 A "~ lsoy 23875 MD) 65395 6,670 (MA
18,000 (T2 |SD) 58,725
SD) *\ 7500 18000 (MA
N 10500 (sA <« El saldo ahora significa “utilidad bruta®

»

(El saldo, antes del abono del inventario, carece de significado).
CL1ENTES

IVA ACREDITABLE

DOCS.POR COB.

9) 10,350

230 (12

MD) 10,350

230 (MA

10)

9200

SD)

9200

1) 165 | s (5 [sp) 10.120

2 795 | 15 (6

3) 1,110 |

4) 1650 | PROVEEDORES DOCS.POR PAGAR
MA) 3720 | 80 (MA 6) 115 8510 (3 12,650 (4
S.D) 3,660 MD) 115 8510 (MA 12,650 (SA

_ 8.395| (S.A

IVA POR PAGAR

11) 60 G
12) 30 | 1050 (8
13) 75 | 1350 (@
1200 (10
MD) 165 4200 (MA.
| 4035 (SA |
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CONCLUSIONES

A manera de corolario, se enumera a continuacién una serie de conclusiones

emanadas del desarrollo de esta tesis:

1. La educaci6n es un proceso humano que no se debe encasillar como una simple
transmisién de conocimientos, porque refiere el desarrollo del ser humano de
manera integral; la cual pretende formar al hombre en la libertad y en los
valores. Por lo tanto, el educador y el educando comparten la responsabilidad

en las acciones formativas de la inteligencia y la voluntad.

2. Dentro del proceso educativo estd implicito el proceso del aprendizaje y de la
ensenanza. El primero requiere de un cambio radical de actitudes, el que
aprende debe buscar nuevos modos de conducirse, para adaptarse y mejorar el
ambiente. Para la segunda, no basta con una buena planeacién de lo que se
pretende ensefar, el educador debe conocer a sus educandos, los objetivos,
contenido, métodos y el tiempo que requerird para cubrir las dreas
fundamentales en su proceso de ensefianza. Ademas debe motivar al alumno a
la accion de forma que logre que el aprendizaje sea mas eficaz para despertar el

interés profundo sobre la materia impartida.
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3. La didéctica como un conjunto de métodos, técnicas, procedimientos y formas,
es vital para el proceso de ensefianza-aprendizaje. Existen gran variedad de

recursos  didédcticos, que utilizados adecuadamente, potencian el proceso

educativo, de lo contrario lo entorpecen.

4. Actualmente el avance de la tecnologia, ha permitido mejorar los métodos

didacticos y estas mejoras se extienden al proceso ensenanza-aprendizaje de la

contabilidad.

5. El entorno actual en donde existe gran cantidad de informacién muchas veces
ocasiona cierta pérdida de selectividad, confusién y orientaciéon errénea de
esfuerzos, por lo que actualmente se necesita de un auto aprendizaje

permanente, para evaluar lo conveniente y rechazar lo inttil y pernicioso.

6. La velocidad con la que se presentan los cambios tecnolégicos exige que el
profesional se mantenga en una constante actualizacién . Ahora mas que nunca
se busca que el aprendizaje impulse la creatividad del educando y que el
alumno evalie los conocimientos adquiridos, para desarrollar un criterio sélido

y al mismo tiempo flexible.
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La Contabilidad es una materia que implica el aprendizaje de muiltiples
conceptos y la aplicacion exacta de éstos, para la correcta interpretacién de los
diferentes aspectos financieros de cualquier entidad econémica, por lo que se
pueden aplicar diversas técnicas de aprendizaje, tales como: método de
ensenanza programada, que permite al educando aprender a través de un
programa bien estructurado, a su ritmo y segin sus propias limitaciones. Las
técnicas de aprendizaje de niveles de analisis como la técnica top-down, parte
de conceptos generales o sintéticos descendiendo a los de mayor detalle y
facilitando el estudio de ciertos temas contables. Las técnicas de aprendizaje
ideogréficas implican la representacién grafica de conceptos a través de

dibujos, figuras o esquemas.

Es a través de la aplicacién de técnicas de aprendizaje como se logra una

ordenada sistematizacion que permite al que aprende lograr conocimientos

permanentes, de acuerdo a su personal capacidad.
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GLOSARIO

Consistencia: establece que los principios y reglas con los cuales se obtuvo
informaci6n contable permanezcan en el tiempo para facilitar su comparabilidad, y
si existe algin cambio, éste se justifique y se anote el efecto que produce en las

cifras contables.

Dualidad econémica: cada recurso de que dispone la entidad fue generado por
terceros, quienes poseen derechos sobre los bienes de la entidad. A su vez , los

recursos constituyen una especificacién de los derechos que sobre ellos existen.

Importancia relativa: en la elaboracién de la informacién financiera se debe

equilibrar el detalle y multiplicidad de los datos con los requisitos de utilidad y
finalidad de la informacién.

Negocio en marcha: este principio presupone la permanencia del negocio en el

mercado, con excepcién de las entidades en liquidacién.
Periodo contable: este principio divide la vida econémica de una entidad en
periodos convencionales, de manera en que las operaciones y eventos econémicos

susceptibles de ser cuantificados, se identifiquen con el periodo en que ocurren.

Principios de contabilidad: normas establecidas para asegurar la confiabilidad v

comparabilidad de la informacién contable.
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Principio de la entidad: principio que establece la identificacién de la empresa
como ente independiente en su contabilidad, tanto de sus accionistas, de sus

acreedores o deudores, como de otras empresas.

Principio de realizacién: establece que las operaciones econémicas que realiza una
empresa, tanto con otros entes econémicos, como las ocurridas por
transformaciones internas o por eventos econémicos externos que la afectan, deben

cuantificarse en términos monetarios.

Revelacién suficiente: se refiere al hecho de que los estado financieros deben
contener de manera clara y comprensible todo lo necesario para juzgar los

resultados de operacién y la situacién financiera de la entidad.

Valor histérico original: establece que las operaciones y eventos econémicos se
registran segtn las cantidades de efectivo que se afecten o su equivalente, en el
momento en que se consideren realizados contablemente. Estas cifras deberan de
modificarse en el caso de que ocurran eventos posteriores que les hagan perder u
significado, aplicando métodos de ajuste, en forma sistemdtica que preserven la

imparcialidad y objetividad de la informacién contable.
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